Der Immobilien-Franchise-Test

AsicO
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©CoNOA~ONE

Vergleichen Sie — stellen Sie diese Fragen einem Franchise-Anbieter!

Kann ich meinen lange eingefuhrten Unternehmensnamen behalten?
Behalte ich meine Selbstandigkeit und Unabhangigkeit?

Behalte ich meine volle Provision?

Erhalte ich mehr Verkaufs-/Vermietungsangebote?

Erhalte ich mehr Kauf-/Mietanfragen?

Werde ich meinen bisherigen Provisionsumsatz steigern kdnnen?

Hilft mir das System, mehr Provision pro Angebot zu erzielen?
Werden Provisionsausfalle durch ein besonderes Konzept vermieden?
Hat das Verbund-Unternehmen ber 30 Jahre Erfahrung?

. Ist das Konzept auch international bewahrt?

. Will das Verbund-Unternehmen ein Netzwerk in Deutschland aufbauen?

. Erfillt das Unternehmen die Anforderungen des Dt. FranchiseVerbandes?
. Erflllt das Unternehmen die Anforderungen des IVD Maklerverbandes?

. Sind die Fuhrungskrafte erfahrene Makler?

. Betreiben die Fiihrungskrafte auch das aktive Immobiliengeschaft?

. Ist das Unternehmenskonzept langjéhrig bewahrt?

. Gibt es bereits bestehende Biiros?

. Wachst das Unternehmen seit Griindung kontinuierlich?

. Gibt es ein effektives, wirksames Marketingkonzept?

. Ist das Marketingkonzept ausgerichtet auf die Immobilien-Beschaffung?

. Ist das Marketingkonzept ausgerichtet auf den Verkauf?

. Bekomme ich mit dem Marketingkonzept sichere Alleinauftrage?

. Erhdht das Marketingkonzept meinen Bekanntheitsgrad?

. Hat das Marketingkonzept Alleinstellungsmerkmale?

. Gibt es ein Makler-Handbuch und Formularwesen fur das tagliche Geschaft?
. Kann ich meinen Vertrag auch mit 2-bzw. 3-Monatsfrist kiindigen?

. Zahle ich eine monatlich feste, Umsatz unabhangige Gebihr?

. Bekomme ich eine Maklerausbildung ohne zusatzliche Kosten?

. Bekomme ich eine Immobilien-Fachausbildung ohne zusatzliche Kosten?
. Kann ich immer an allen Aus- und WeiterbildungsmafRnahmen teilnehmen?
. Sind die Ausbilder Praktiker und mit dem téglichen Geschéft vertraut?

. Gibt es eine bundesweite, kostenlose HotLine fiir Kunden?

. Bekommen meine Makler und ich eine eigene Business-Homepage?

. Gibt es eine eigene Immobilien-Datenbank?

. Kann ich die Immobilien-Datenbank auch fur lokales Marketing einsetzen?
. Gibt es ein Call-Center, das fur mich Anrufe entgegennimmt?

. Kann ich alle Immobilien verkaufen, die im Angebot sind?

. Gibt es Einkaufsvorteile fur Werbemittel und zusétzliche Seminare?

. Kann ich mit allen anderen Maklern Gemeinschaftsgeschafte machen?

. Bin ich Banken unabhé&ngig?

. Kann ich mit allen Bautrdgern zusammenarbeiten?

. Kann ich mit allen Hausbau-Unternehmen zusammenarbeiten?

. Bin ich am gesamten Verbund-Unternehmen beteiligt, z.B. als Aktionar?

. Kann ich mit allen bisherigen Geschéftspartnern zusammenarbeiten?

. Kann ich so viel Makler einstellen, wie ich méchte?

. Kann ich auch selbst als Bautréger oder Hausbau-Unternehmer arbeiten?
. Werden meine Makler auch ausgebildet ohne zusétzliche Kosten?

. Werden meine Makler und ich im téglichen Geschéft unterstiitzt?

. Kann ich eigene Ideen und Vorschlage in das Unternehmen einbringen?

. Gibt es regelmaRig Meetings fur den Erfahrungsaustausch?

. Gibt es aktuelle Informationen zum Markt und zu gesetzlichen Regelungen?
. Kann ich RDM-Mitglied oder IVD-Mitglied sein?
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DIV Deutscher ImmobilienberaterVerbund - AbacO-Immobilien

Jeder DIV/AbacO-Partner oder Lizenzmakler ist ein rechtlich selbstéandiger Unternehmer.



