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Liebe Kolleginnen und Kollegen,Liebe Kolleginnen und Kollegen,Liebe Kolleginnen und Kollegen,Liebe Kolleginnen und Kollegen,    
 
Wir freuen uns Ihnen einen neuen Abschnitt im Monatsbericht 
vorstellen zu dürfen: Im Bereich „Here we grow again“ stellen wir 
Ihnen in Zukunft jeden Monat einige neue Mitglieder des RE/MAX 
Bayern Netzwerkes vor. 
 
Wir bitten alle Broker/Owner in Zukunft ihren neuen Maklern die 
Möglichkeit zu geben, sich hier im Monatsbericht dem Netzwerk 
vorstellen zu können. Schicken Sie uns bitte hierfür einen kurzen 
Bericht über die Gründe für RE/MAX und die vorherige Tätigkeit 
des Maklers an monatsbericht@remax.de.  
 
In dieser Ausgabe berichten wir über die großartige 
Marketingaktion von Broker/Owner Armin Baisch aus Passau. In 
Zusammenarbeit mit einer renommierten Agentur hat er kreative, 
ansprechende und vor allem professionelle Anzeigen gestalten 
lassen.  
Besonders freut uns, wie in den Anzeigen die Persönlichkeit des 
Maklers transportiert wird und für die Öffentlichkeit sofort 
sympathisch wird. Deswegen unterstützen wir diese Kampagne 
sehr und zeichnen sie in diesem Monatsbericht mit dem 
„goldenen RE/MAX Ballon“ für den besten Artikel 06/2010 aus. 
 
Herzlichen Glückwunsch an Armin Baisch und sein Team! 
  
 
Viel Spaß beim Lesen wünschen Ihnen 
�
�
�
�
Thomas Röthig Dr. Werner Groß 

MONATSBERICHT Juni 2010 
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RERERERE/MAX /MAX /MAX /MAX Bayern Bayern Bayern Bayern wird immer größer…wird immer größer…wird immer größer…wird immer größer…    
    
Neue RE/MAX Maklerinnen und Makler stellen sich vor. Warum 
haben sie sich für RE/MAX Bayern entschieden und aus welcher 
Branche kamen sie ursprünglich? 
 
So lernen Sie Ihre Kollegen bayernweit kennen, denen Sie mit 
Rat und Tat zur Seite stehen können, mit denen Sie sich 
austauschen und in Zukunft Gemeinschaftsgeschäfte 
abschließen können 
 
Wir freuen uns sehr, so viele neue RE/MAX Makler vorstellen zu 
können. Die Kontaktdaten aller neuen Kollegen finden Sie auch 
immer ganz aktuell im RE/MAX Bayern Intranet – besonders 
wichtig also für die profitablen Gemeinschaftsgeschäfte. 
 
Liebe neuen Kolleginnen und Kollegen: Wir freuen uns, wenn Sie 
RE/MAX Bayern auch auf Facebook hinzufügen und so immer 
über aktuelle Neuigkeiten und Monatsberichte in unserem 
System informiert sind. 
 
 
Herzlich Willkommen bei RE/MAX Bayern:Herzlich Willkommen bei RE/MAX Bayern:Herzlich Willkommen bei RE/MAX Bayern:Herzlich Willkommen bei RE/MAX Bayern:    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Here we grow again 

� � � � � � � � � �   
Katja HefelmannKatja HefelmannKatja HefelmannKatja Hefelmann    
RE/MAX Lebenstraum, München-Neuhausen 

 
Als gelernte Juristin war ich in verschiedenen Positionen für einen 
Versicherungskonzern tätig. Zu meinen Aufgaben gehörte 
insbesondere die fachliche Betreuung und das Coaching von 
Außendienstmitarbeitern in der Sparte Lebensversicherung sowie 
dem Firmenkundengeschäft der privaten Krankenversicherung. 

 
Für RE/MAX habe ich mich entschieden, da hier eine sorgfältige 
Einarbeitung gewährleistet ist und die Möglichkeit des 
Gemeinschaftsgeschäfts meines Erachtens ein sehr 
interessantes Potential bietet. 
 
Ich freue mich daher auf eine gute Zusammenarbeit und einen 
spannenden Austausch. 

Here we grow again 
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� � � � � � � � � �  Richard LadewigRichard LadewigRichard LadewigRichard Ladewig    
                                            RE/MAX FInest Homes, München-Harlaching 
 

Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt?Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt?Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt?Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt?    
Ich bin gelernter Kommunikationswirt (BAW) und studierter 
Betriebswirt. Während meines bisherigen Berufslebens habe ich 
in verschieden Positionen im Bereich Marketing und 
Marktforschung gearbeitet.  
 
Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?    
Für mich gab es drei Gründe: 
 
- Bei RE/MAX arbeitet man selbständig aber nicht allein unter 

einer großen Marke. 
- Mit dem Schulungsprogramm erhält man als 

Seiteneinsteiger eine gute Basis für die Ausübung des 
Maklerberufes. 

- Die Kollegen und das angenehme Umfeld im Harlachinger 
Büro. 

� � � � � � � � � �  Anette PreussAnette PreussAnette PreussAnette Preuss    
                                                RE/MAX Immobilienpartner Bad Tölz 

 
Wolfgang Eberhardt, B/O Bad Tölz berichtet: 
„Die Bewerbung war bemerkenswert weil Frau Preuss sich bei 
mir initiativ beworben hat. Zeitgleich hatte sie sich zu einer 
Rekrutierungsveranstaltung in München angemeldet. Darin habe 
ich Anette Preuss auch bestärkt und ihr empfohlen sich 
anschließend für das Büro zu entscheiden, das am besten zu 
ihren Plänen passt. 
Frau Preuss ist erst vor kurzem aus dem Rhein/Main Gebiet nach 
Bayern gezogen ist und möchte jetzt hier leben und arbeiten. 
Deswegen war ihre Entscheidung für Bad Tölz auch einfach: 
„Ich will ja auf dem Land leben und arbeiten! Für einen 
Arbeitsplatz in München hätte ich auch in der Region Frankfurt 
bleiben können.“  
  
Frau Preuss war bereits lange selbstständig. Die 
Geschäftsführung der von ihr gegründeten Event-Agentur ist an 
ihre Tochter übertragen worden, so dass dem Neustart als 
REMAX Immobilienmaklerin nichts im Wege steht. 
  
Wir freuen uns auf die Verstärkung und wünschen der 
Wahlbayerin einen guten Start!“ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Here we grow again 
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� � � � � � � � � �  Michael StierMichael StierMichael StierMichael Stier    
                                            RE/MAX Lebenstraum, München-Neuhausen 
           

„Mein Name ist Michael Stier, komme ursprünglich aus Hessen, 
lebe aber schon über die Hälfte meiner 48 Lebensjahre in 
Bayern. 
 
Es freut mich mein vielfältig gelebtes Hobby „Immobilien“ zu 
meinem Beruf machen zu können.  
Bei dem Ehepaar Bühler und den Maklern des RE/MAX 
Lebenstraum Büros habe ich mich gleich gut aufgestellt gefühlt.  
 
Ich kann es kaum noch erwarten endlich zu beginnen – das 
RE/MAX Konzept begeistert mich vor allem wegen der 
gründlichen Vorbereitung auf das tägliche Geschäft. Hier 
kümmert man sich wirklich um meinen Erfolg und ich bin integriert 
in ein großes, bestehendes Netzwerk. 
 
Bisher habe ich als IT-Consultant gearbeitet und freue mich über 
eine Abwechslung in meinem Berufsleben und die 
Zusammenarbeit mit meinen neuen Kollegen!“ 

� � � � � � � � � �  Ivonne RichterIvonne RichterIvonne RichterIvonne Richter    
                                            RE/MAX Commercial Center, München-Bogenhausen 

 
Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt? Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt? Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt? Welchen Beruf haben Sie vorher ausgeführt?     
Büroleitung in einer Wirtschaftskanzlei, Assistentin des 
Vorstandes und dann der Entschluss für die Weiterbildung zur 
Immobilienfachwirtin. Immobilien waren das Hauptgeschäft aller 
Firmen, in denen ich bis dato tätig war. Als ich schließlich mit der 
Vermarktung von Seegrundstücken betraut wurde, habe ich 
mein Interesse für die Maklerei entwickelt.  

 
Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?Warum haben Sie sich für RE/MAX entschieden?    
Für RE/MAX habe ich mich entschieden, weil diese Firma sehr 
bekannt ist und man als Makler einen starken professionellen 
Partner zur Seite hat. Ich erwarte mir, dass ich mein Wissen 
erweitern kann und dass sich dieses natürlich in Erfolg bezahlt 
macht. Vom Spaß an der Arbeit natürlich mal ganz abgesehen. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
  

 
 
 

Here we grow again 

Ivonne Richter Ivonne Richter Ivonne Richter Ivonne Richter mit 
Broker/Owner Johannes 
Emslander 
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Staff Meeting der SystemzentraleStaff Meeting der SystemzentraleStaff Meeting der SystemzentraleStaff Meeting der Systemzentrale        
    
Auch eine Systemzentrale muss manchmal in Klausur gehen und 
Bilanz ziehen. Um den Austausch unter den Kollegen anzuregen 
und alle auf den aktuellen Stand der Dinge zu bringen halten wir 
deshalb regelmäßig Staff-Meetings ab. Besonders wichtig sind 
diese Treffen, da RE/MAX Bayern eine Systemzentrale in 
Regensburg und eine in München besitzt – somit ist ein 
regelmäßiger Austausch über die verschiedenen Bereiche sehr 
wichtig. 
Am 28. April fand das zweite Staff-Meeting 2010 im Münchner 
Headquarter im Herzogpark statt. 
 
Jeder Kollege stellt einige aktuelle Themen aus seinem 
Tätigkeitsbereich vor, die dann gemeinsam diskutiert werden. 
 
Alina Jendryschick stellte für den Bereich IT den Stand der 
RE/MAX Bayern Homepage vor. 
Für den Bereich Marketing zeigte Sonja Kettl aktuelle 
Marketingprojekte und geplante Broschüren. 
Regina Baumgartner referierte über die Änderungen im 
TrainingsCenter und die aktuellen Anmeldungszahlen.  
Die Vorträge von Harald Leißner und Andrea Mayer betrafen vor 
allem Internes und Punkte zur Systementwicklung. 
 
Die Regionaldirektoren Thomas Röthig und Werner Gross zeigten 
die Ziele für die kommenden Monate auf und legten die To-Dos 
bis zum nächsten Staff-Meeting fest. 

Systementwicklung 

Regina BaumgartnerRegina BaumgartnerRegina BaumgartnerRegina Baumgartner, 
TrainingsCenter 
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Systementwicklung 
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Neuer Broker/Owner für Neuer Broker/Owner für Neuer Broker/Owner für Neuer Broker/Owner für Münchner Standort Münchner Standort Münchner Standort Münchner Standort 
in in in in PasingPasingPasingPasing    
 
Oliver AdamiOliver AdamiOliver AdamiOliver Adami unterzeichnete am 25.05.2010 seinen 
Franchisevertrag. Er plant im November ein neues RE/MAX Büro 
im Münchner Stadtteil Pasing zu eröffnen. Einen Namen für das 
Büro hat er auch schon ausgewählt: RE/MAX First Immobilien! 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Sobald die Adresse für das neue Büro bekannt ist, finden Sie die 
Kontaktdaten wie immer im Intranet unter „News“ / Neue 
Broker/Owner. 
Bereits jetzt können Sie Herrn Adami unter 
oliver.adami@remax.de erreichen. 
 
Herr Adami ist studierter Diplom Kaufmann und kommt aus der 
Geschäftsführung eines großen Porzellanherstellers. 
 
Oliver Adami: 
„Ich träume seit vielen Jahren davon, meine unternehmerischen 
Geschicke selbst in die Hand zu nehmen. Es fehlte mir jedoch 
stets die geeignete, zukunftsträchtige Wachstumsbranche, die 
mir außerdem noch Herzklopfen beschert. Nun habe ich die 
Immobilienbranche und RE/MAX entdeckt und kann mir nicht 
vorstellen, mit einem anderen Partner als dem Weltmarktführer 
zusammen zu arbeiten. Die beste Entscheidung meines Lebens.“ 
RE/MAX Bayern wünscht einen erfolgreichen Start und stets gute 
Geschäfte. 

Systementwicklung 

Oliver AdamiOliver AdamiOliver AdamiOliver Adami mit seiner 
Ehefrau und Thomas 
Röthig. (v.r.n.l.) 
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NeueNeueNeueNeue    Broker/OwnerBroker/OwnerBroker/OwnerBroker/Ownerinininin    für für für für SchweinfurtSchweinfurtSchweinfurtSchweinfurt   
 
Wir freuen uns, Ihnen eine neue Kollegin für den Standort 
Schweinfurt vorstellen zu dürfen: 
Viola SchmidtViola SchmidtViola SchmidtViola Schmidt unterschrieb am 27.April ihren Franchisevertrag 
und eröffnet voraussichtlich im Herbst ihr erstes Büro. 
 
Viola Schmidt beschreibt ihre Gründe für RE/MAX so: 
„Ich habe mich für RE/MAX entschieden, weil mich die 
hochwertige Ausbildung überzeugt hat, die so in der 
Immobilienbrache nicht üblich ist. Das Motto „Selbstständig aber 
nicht allein“ wird wirklich gelebt – ich werde in das Business 
begleitet und kann mich international mit meinen über 100.000 
Kollegen austauschen.“ 
 
Auch sie erreichen Sie bereits unter ihrer Emailadresse: 
viola.schmidt@remax.de. Herzlich Willkommen Frau Schmidt! Wir 
freuen uns, Sie im Netzwerk begrüßen zu dürfen. 
 
 
    
    
    
    
    
    

Systementwicklung 
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Neuer Broker/Owner für Neuer Broker/Owner für Neuer Broker/Owner für Neuer Broker/Owner für Münchner Standort Münchner Standort Münchner Standort Münchner Standort 
in in in in SchwabingSchwabingSchwabingSchwabing    
    
Axel DallmannAxel DallmannAxel DallmannAxel Dallmann wird ebenfalls im Herbst 2010 ein RE/MAX Büro 
in München-Schwabing eröffnen. Damit gibt es in Zukunft 
12121212    RE/MAX Büros in MünchenRE/MAX Büros in MünchenRE/MAX Büros in MünchenRE/MAX Büros in München. 
 
Herr Dallmann war lange Zeit im Automobilverkauf tätig und in 
den letzten Jahren Gesamtverkaufsleiter großer Autohäuser. 
Axel Dallmann über seine Gründe für RE/MAX Bayern: 
„Ich habe lange nach einer funktionierenden Geschäftsidee 
gesucht. Wichtig waren für mich vor allem die Selbstständigkeit 
und ein etabliertes Konzept. Deshalb habe ich Kontakt mit 
RE/MAX Bayern aufgenommen. 
Das persönliche Gespräch mit Regionaldirektor Thomas Röthig 
hat mich endgültig überzeugt.“ 
 
Herrn Dallmann erreichen Sie unter: axel.dallmann@remax.de. 
Wir freuen uns über einen starken Partner im Münchner Norden 
und heißen ihn herzlich Willkommen im Netzwerk! 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
    
    
    
    
    
    
    

Systementwicklung 
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Neuer Broker/Owner für SchwandorfNeuer Broker/Owner für SchwandorfNeuer Broker/Owner für SchwandorfNeuer Broker/Owner für Schwandorf    
    
Wir freuen uns sehr über ein neues Büro in der Oberpfalz. 
Broker/Owner Frank HödlFrank HödlFrank HödlFrank Hödl eröffnet dort noch dieses Jahr das 
Büro „RE/MAX 66“. 
Auch seine Homepage ist bereits online: www.remax-66.de  
 
Auch Herr Hödl hat uns die Frage beantwort – „Warum eigentlich 
RE/MAX Bayern?“: 
„Die Struktur und die Kompetenz eines Netzwerkes hat mich 
dazu bewogen zu RE/MAX zu gehen. Auch habe ich bereits 
privat eine Immobilie durch RE/MAX vermarkten lassen und war 
von der Professionalität sehr überzeugt. Ich freue mich, jetzt ein 
Teil der erfolgreichen RE/MAX Familie zu sein.“ 
 
Herr Hödl besetzte lange eine leitende Funktion in einer Bank und 
war Geschäftsführer eines Bauträgerunternehmens. Nun freuen 
wir uns, ihn als neuen Kollegen in unserem Netzwerk begrüßen 
zu dürfen! Herzlich Willkommen! 

Systementwicklung 

Frank Hödl, Frank Hödl, Frank Hödl, Frank Hödl, 
Broker/Owner in 
Schwandorf 
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10 Jahre10 Jahre10 Jahre10 Jahre    Erfolg bei Erfolg bei Erfolg bei Erfolg bei RE/MAXRE/MAXRE/MAXRE/MAX    
 
Zehn Jahre Erfolg mit RE/MAX in Regensburg – Büroinhaber Dr. 
Werner Gross gratuliert Steffen Hemme zu diesem 
Firmenjubiläum. „Nur ein knappes Jahr nach Gründung unseres 
Immobilienbüros war er unser erster Auszubildender“, erinnert 
sich Gross. Wie das Büro zum heute nach Mitarbeitern größten 
Makler der Stadt gewachsen ist, hat auch Hemme in den zehn 
Jahren eine mustergültige Karriere hingelegt. Als wichtigste 
Veränderung auf dem Immobilienmarkt in dieser Zeit sieht der 
Makler den Trend zurück in die Stadt. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Als Steffen Hemme 2000 anfing, suchten viele Leute große 
Häuser mit großen Gärten auf dem Land. Das hat sich gerändert. 
Gestiegene Energiepreise machen solche Objekte heute weniger 
attraktiv. Zum einen wegen der Heizkosten, zum anderen wegen 
der Benzinpreise. „Die Leute überlegen, ob sie sich tatsächlich 
zwei Autos leisten und jeden Tag 20 Kilometer zur Arbeit pendeln 
wollen“, beobachtet der Immobilienmakler. Auch eine zweite 
Entwicklung gab es so vor zehn Jahren noch nicht: Kunden 
suchen heute gezielt Stadtwohnungen als Alterssitz. Zwar 
wohnen und arbeiten sie noch in München oder anderswo, 
kaufen und vermieten aber jetzt schon eine Wohnung in 

Systementwicklung 

Büroinhaber Dr. Werner Dr. Werner Dr. Werner Dr. Werner 
GrossGrossGrossGross (rechts) gratuliert 
seinem Makler Steffen Steffen Steffen Steffen 
HemmeHemmeHemmeHemme zum 10. 
Betriebsjubiläum. 
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Regensburg, um sie später im Ruhestand zu beziehen. 
„Regensburg bleibt ein spannender und attraktiver 
Immobilienmarkt“, meint Hemme, beste Voraussetzung für viele 
weitere Jahre erfolgreiche Arbeit mit RE/MAX. 
 
Direkt nach Abitur und zwei Jahren Bundeswehr kam Steffen 
Hemme zu dem Unternehmen, damals noch ein kleiner Laden 
mit drei Mitarbeitern. „Ich wusste, dass ich eine kaufmännische 
Ausbildung machen möchte“, sagt er. Dass es gerade der Beruf 
„Kaufmann der Grundstücks- und Wohnungswirtschaft“ bei 
RE/MAX wurde, war Zufall. Doch der Azubi hatte es genau richtig 
getroffen. Schon während der Lehrzeit, die er als einer der 
Besten seines Jahrgangs abschloss, begann er aktiv zu makeln. 
Er blieb danach bei RE/MAX und machte sich als Lizenzmakler 
innerhalb des Netzwerks selbständig. 
Zunächst beschäftigte er sich mit Vermietungen, erste Erfolge 
stellten sich unmittelbar ein. Bis heute betreut er die 
Vermietungen und Verkäufe innerhalb einer Wohnanlage mit 300 
Einheiten in der Hermann-Köhl-Straße fast exklusiv. Der Kontakt 
kam zustande, weil er damals selbst dort wohnte. „Und die 
Kunden waren und sind offensichtlich zufrieden. Jedenfalls 
beauftragen mich die Eigentümer immer wieder mit der 
Vermarktung ihrer Wohnungen“, resümiert Hemme. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Systementwicklung 
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Parallel bildete er sich konsequent weiter. Von 2004 bis 2007 
studierte er nebenberuflich am Deutschen Immobilieninstitut der 
Universität Freiburg (DIA), einem der renommiertesten Institute 
seiner Art bundesweit. Als Zweitbester seines Jahrgangs schloss 
er die Prüfungen zum Diplom-Immobilienwirt (DIA) ab. 
Von 2004 bis heute ist es Hemme gelungen, jedes Jahr die 
Umsatzerwartungen von RE/MAX mehr als zu erfüllen. „Ich 
konnte mich Stück für Stück weiterentwickeln. Von Vermietungen 
über den Verkauf von Appartements und Wohnungen bis zum 
vollen Angebotsspektrum mit Doppel- und Einfamilienhäusern.“ 
Zu seinen exklusiven Aufgaben gehört seit ein paar Jahren die 
Betreuung der Immobilientransaktionen einer großen 
Genossenschaftsbank im Landkreis Regensburg. 
Steffen Hemme rühmt die unübertroffene Kollegialität innerhalb 
unseres Netzwerks. Immer habe er erfahrenere Kollegen fragen 
können, so Hemme. Heute steht er Neueinsteigern selbst mit Rat 
und Tat zu Seite. Damit ergänzt er die Ausbildungsoffensive, die 
wir auf Bayernebene vorantreiben. 
„Ohne mindestens einen internen Abschluss inklusive Prüfung zu 
machen, kommt heute kein Makler in Bayern in Kontakt mit 
einem Kunden“, betont Dr. Werner Gross. „Diese Professionalität 
aller ist für mein Geschäft die beste Werbung“, ergänzt Hemme. 
Denn er kann sich darauf verlassen, dass die Kunden mit 
RE/MAX in der Regel gute Erfahrungen machen. 
 
Wichtigste Dienstleitung für Käufer wie Verkäufer ist dabei, den 
Wert eines Objekts korrekt zu taxieren. Käufer können sich so 
sicher sein, nicht zu viel zu bezahlen. Verkäufer bleiben nicht auf 
einer wegen überzogener Preisvorstellungen unverkäuflichen 
Immobilie sitzen. Dazu kommen die professionellen 
Vermarktungsleistungen, die weit darüber hinausgehen, in 
Zeitung und Internet eine Anzeige zu schalten. „Das sind die 
Kunden dann auch gerne bereit, durch ihre Provision zu 
bezahlen“, weiß Hemme aus zehnjähriger Praxis. 
 
Wir gratulieren Steffen Hemme herzlich zu seinem 10 Jährigen 
RE/MAX Jubiläum. RE/MAX Bayern und RE/MAX in Regensburg 
sind sehr stolz über seine Erfolgsgeschichte – wir wünschen 
Herrn Hemme weiterhin gute Geschäfte! 
 
 
 

Systementwicklung 
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13131313    neue Immobilienfachmaklerneue Immobilienfachmaklerneue Immobilienfachmaklerneue Immobilienfachmakler    (RE/MAX) für (RE/MAX) für (RE/MAX) für (RE/MAX) für 
Bayern!Bayern!Bayern!Bayern!    
 
Am 09. Juni 2010 fand zum 4. Mal in diesem Jahr die Prüfung Prüfung Prüfung Prüfung 
zum Immobilienfachmakler (RE/MAX)zum Immobilienfachmakler (RE/MAX)zum Immobilienfachmakler (RE/MAX)zum Immobilienfachmakler (RE/MAX) im TrainingsCenter von 
RE/MAX Bayern statt. 
Folgende 13 RE/MAX-Makler haben die Prüfung erfolgreich 
abgelegt: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

TrainingsCenter 

 Walter Weissenburger, 
(RE/MAX Premium in München) 

 Christoph Heitzer, 
(RE/MAX Expert Immobilien in Erlangen) 

 David Rosenthal, 
(RE/MAX Central in München) 

 Axel Dallmann, 
(RE/MAX Immobilienforum in München) 

 Andrea Bakovic, 
(RE/MAX Woge in Nürnberg) 

 Gabriela Simmons, 
(RE/MAX Woge in Nürnberg) 

 Marlene Homann, 
(RE/MAX Real Estate in Regensburg) 

 Matthias Hassler, 
(RE/MAX Real Estate in Regensburg) 

 Scharka Winter, 
(RE/MAX SHI Immobilien in Deggendorf) 

 Frank Hödl, 
(RE/MAX 66 in Schwandorf) 

 Anja Gavrilovic, 
(RE/MAX Immobilien Solutions in Unterhaching) 

 Kristian Neumann, 
(RE/MAX FV ImmoCenter in Obernburg) 

 Florian Meyer, 
(RE/MAX Lebenstraum in München) 
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Die 3 besten Ergebnisse wurden von folgenden Maklern erzielt:  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Wir freuen uns, dass alle Teilnehmer die Prüfung bestanden 
haben und wünschen ihnen viel Erfolg und alles Gute.  
Die nächste Prüfung zum Immobilienfachmakler (RE/MAX) findet 
bereits am 03. August 2010 mit den Teilnehmern der 
Seminarreihe 3 statt. 

TrainingsCenter 

2. Platz: Kristian NeumannKristian NeumannKristian NeumannKristian Neumann  

1. Platz: Florian MeyerFlorian MeyerFlorian MeyerFlorian Meyer  

3. Platz: Anja GavrilovicAnja GavrilovicAnja GavrilovicAnja Gavrilovic 
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30 T30 T30 T30 Teeeeilnehmer für ilnehmer für ilnehmer für ilnehmer für Seminarreihe 04Seminarreihe 04Seminarreihe 04Seminarreihe 04/2010 /2010 /2010 /2010     
 
Am Dienstag, den 29. Juni startete die 4. Seminarreihe in diesem 
Jahr. Mit 30 Teilnehmern war die Seminarreihe Tage vor dem 
Seminarbeginn bereits komplett ausgebucht.komplett ausgebucht.komplett ausgebucht.komplett ausgebucht. 
Folgende Makler nehmen an der Ausbildung zum 
Immobilienfachmakler (RE/MAX) teil: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

TrainingsCenter 
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Die Seminarreihe 5/Die Seminarreihe 5/Die Seminarreihe 5/Die Seminarreihe 5/2020202010 startet bereits am Dienstag,10 startet bereits am Dienstag,10 startet bereits am Dienstag,10 startet bereits am Dienstag,    

den 14. Septemberden 14. Septemberden 14. Septemberden 14. September    2010201020102010    
    

Wir freuWir freuWir freuWir freuen uns auf zahlreiche en uns auf zahlreiche en uns auf zahlreiche en uns auf zahlreiche zeitnahezeitnahezeitnahezeitnahe    Anmeldungen.Anmeldungen.Anmeldungen.Anmeldungen.    

 Rita Löffler, 
(RE/MAX AIC Immobilien,Aichach) 

 Richard Ladewig, 
(RE/MAX Finest Home, München) 

 Wolfgang Martin, 
(RE/MAX One Immobilien, München) 

 Ivonne Richter, 
(RE/MAX Commercial Center, München) 

 Andreas Waak, 
(RE/MAX Immobilien Team, Kaufbeuren) 

 Anja Schmidt, 
(RE/MAX Wohnwelten, Fürth) 

 Kathrin Leidl, 
(RE/MAX One Immobilien, München) 

 Katja Hefelmann, 
(RE/MAX Lebenstraum, München) 

 Helmut Winkler, 
(RE/MAX Wohnwelten, Fürth) 

 Jeannette Kauermann, 
(RE/MAX Exclusive, Grünwald) 

 Heidi Reichenberger, 
(RE/MAX Aktiv, Gräfelfing) 

 Peter Reuter, 
(RE/MAX Expert Immobilien, Erlangen) 

 Jan Piesch, 
(RE/MAX Real Estate, Regensburg) 

  Michael Stier, 
(RE/MAX Lebenstraum, München) 

 Robert Schott, 
(RE/MAX Real Estate, Regensburg) 

 Hans-Peter Fischer, 
(RE/MAX Immobilien 4You, Memmingen) 

 Gerald Jambor, 
(RE/MAX Immobilien 4You, Memmingen) 

 Anette Preuss, 
(RE/MAX Immobilienpartner, Bad Tölz) 

 Manuel Kerner, 
(RE/MAX Finest Homes, München) 

 Damian Niewiem, 
(RE/MAX Immoservice, Abensberg) 

 Herbert Brauner, 
(RE/MAX Real Estate Consulting, Aschaffenburg) 

 Annegret Wiesend, 
(RE/MAX Commercial Center, München) 

 Oliver Adami, 
(RE/MAX First Immobilien, München) 

 Robert Becher, 
(RE/MAX Commercial Center, München) 

 Rudolf Arnold 
(RE/MAX Real Estate, Regensburg) 

 Sebastian Hofmann, 
(RE/MAX BEST OF/FER, Seeshaupt) 

 Andreas Möller, 
(RE/MAX Lebenstraum in München) 

 Heike Meyer, 
(RE/MAX Immobilien4You, Memmingen 

 Michael Scherer, 

(RE/MAX Am Starnberger See, Starnberg) 

TrainingsCenter TrainingsCenter 
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„„„„Ein erfolgreicher BEin erfolgreicher BEin erfolgreicher BEin erfolgreicher B////O makelt nicht“ O makelt nicht“ O makelt nicht“ O makelt nicht“ ----    eineineineine e e e     
    
    
Ein erfolgreicher BO makelt nicht.Ein erfolgreicher BO makelt nicht.Ein erfolgreicher BO makelt nicht.Ein erfolgreicher BO makelt nicht.    
Eine Eine Eine Eine ErfolgsErfolgsErfolgsErfolgstory aus der tory aus der tory aus der tory aus der „„„„ProvinzProvinzProvinzProvinz““““.... 
 
Auf dem Leadership MeetingLeadership MeetingLeadership MeetingLeadership Meeting in Salzburg hatten auch dieses 
Mal wieder viele erfolgreiche Kollegen die Möglichkeit, über ihre 
Einzelaktionen zu berichten bzw. über die gesamte Entwicklung 
ihrer einzelnen Büros Auskunft zu geben. 
 
Das Büro Regensburg war in diesem Jahr durch Dr. Werner 
Gross und Michael Müllner vertreten. Die Kollegen waren daran 
interessiert, wie es gelungen ist, aus einem umsatzschwachen 
Büro mit ca. 220.000,- € im Jahr 2003 bis zum Marktführer im 
Jahr 2009 mit einem Gesamtumsatz von 1.400.000,Gesamtumsatz von 1.400.000,Gesamtumsatz von 1.400.000,Gesamtumsatz von 1.400.000,----    €€€€ 
durchzustarten. 
 
Voraussetzung für die Entwicklung war die Anmietung 
entsprechender Räumlichkeiten (anfänglich 250 m² derzeit über 
500 m²) sowie die Beendigung aller Makleraktivitäten durch den 
B/O. Weitere entscheidende Richtungsschritte waren die 
Einbeziehung des gesamten Teams in die skizzierte Entwicklung. 
Dazu gehörte auch, dass grundsätzlich nur 80/20 Makler, nach 
einer kurzen Anlaufzeit von ca. 7 Monaten, innerhalb des Büros 
akzeptiert werden. Halbtagsmaklern wurde eine klare Absage 
erteilt. Makler die nicht von 60/40 auf 80/20 wechseln wollten 
sind aus dem Büro wieder ausgeschieden.  
 

Veranstaltungen 
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Weitere Zielrichtung war, dass kein Makler seine persönliche 
geschäftliche Planung unter 100.000,- € Umsatz aufzustellen 
hatte. In Absprache mit der Geschäftsleitung wurden auch diese 
Ziele regelmäßig überprüft, Hilfestellung erteilt und durch inner-
betriebliche Schulungsmaßnahmen gefördert.  
 
Aufbauend auf diese zwei klaren Vereinbarungen gelang es im 
Laufe der letzten Jahre immer besser, leistungsstarke Makler, die 
über längere Jahre hinweg konstant hohe Umsätze erzielen, im 
gesamten Büro zu halten und diese weiter zu entwickeln.  
 
Im Jahr 2009 wurde nach vielen Einzelaktionen in Werbung und 
Marketing erstmalig ein kompletter MarketingMarketingMarketingMarketing----    und Werbeplanund Werbeplanund Werbeplanund Werbeplan 
aufgestellt. Dieser beinhaltet u. a. für das Jahr 2010 in der 
regionalen Presse 30 ganzseitige Zeitungsannoncen. Darüber 
hinaus wurde die seit Jahren erscheinende ImmoNews, dreimal 
jährlich, mittlerweile auf 20 Seiten angewachsen, publiziert. Mit 
einer Gesamtauflage von 135.000 je Ausgabe ist dies eine 
exzellente Werbung, sowohl für bestehende Objekte als auch als 
Akquisetool für neue Objekte und neue Makler am lokalen Markt 
nicht mehr wegzudenken. Zusätzlich werden ebenfalls zur 
Neukundenakquise zwei Mal im Jahr im umsatzstärksten 
Einkaufszentrum der Region eine einwöchige Präsentation von 
RE/MAX Regensburg veranstaltet. Diese Messen bringen 
regelmäßig neue Kunden und Maklerinteressenten ins Büro. 
Weitere Marketingmaßnahmen, wie starker Auftritt in den Gelben 
Seiten (Platz 1) etc. runden das gesamte Bild ab. Ein Budget Budget Budget Budget 
von über Euro 150.000von über Euro 150.000von über Euro 150.000von über Euro 150.000 wurde verabschiedet und umgesetzt. 
Das gesamte Engagement wird zu 90 % durch die Makler 
finanziert.  
 
Darüber hinaus werden von den einzelnen Maklern selbst-
verständlich Sponsorings bei Sportveranstaltungen, 
Unternehmerrunde, Karrieremessen an Hochschulen, etc. 
veranstaltet.  
 
Um eine nachhaltige Wirkung am Markt zu erzielen, wurde in den 
letzten Jahren der After Sales ServiceAfter Sales ServiceAfter Sales ServiceAfter Sales Service weiter ausgebaut. Ein neu 
gestalteter Hausordner, der jedem Kunden, egal ob Käufer oder 
Mieter, beim Abschluss überreicht wird, ist mittlerweile bei allen 
Maklern obligatorisch. Weiterhin werden After Sales Maßnahmen 
durch den Versand von Pralinen, jährlichen Anschreiben etc. von 
den einzelnen Maklern individuell gestaltet, aber Großteils zentral 
über das Büro RE/MAX Regensburg abgewickelt.  
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Eine Entwicklung in der Gestalt ist nur dann möglich, wenn klare 
Vorgaben für alle Makler verständlich und präzise formuliert 
werden und auch von den neuen Maklern akzeptiert werden 
müssen. Deshalb werden neue Makler mit der Zielrichtung des 
Büros bereits in den ersten Gesprächen vertraut gemacht.  
 
Für das Büro selbst, das die Werbe- und Marketingstrategie 
umsetzt und auch vorfinanziert, ist es wichtig, dass alle Makler 
nach Abschluss ihrer Verträge mit dem Kunden unverzüglich das 
ihnen zustehende Honorar erhalten. Das bedeutet, dass seit 
einigen Jahren nahezu alle Rechnungen über eine lokale 
Factoring Bank verkauft werden. Damit ist den Maklern die 
Möglichkeit gegeben, alle offenen Verpflichtungen, auch 
gegenüber dem B/O, termingerecht zu erfüllen und weiter durch 
gezielte Werbe- und Marketingmaßnahmen ihr eigenes 
Geschäfts zu stärken, auszubauen und nachhaltig Einkommen zu 
generieren.  

 
Für das weitere Jahr hat sich das Büro Regensburg ZieleZieleZieleZiele 
gesetzt. Bis 2015 soll die Maklerzahl auf 35 steigen und ein 
Gesamtumsatz von 2.500.000,- €. erreicht werden. 
 
Vielen Dank an Dr. Werner Gross für diesen interessanten 
Einblick in die Arbeit eines erfolgreichen Büros und den Vortrag 
auf dem Leadership Meeting in Salzburg. 
 
 

 

Großartiges Tool: 
Der    Hausordner Hausordner Hausordner Hausordner von 
RE/MAX in Regensburg.... 
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Anzeigenreihe in der „Welt am Sonntag“Anzeigenreihe in der „Welt am Sonntag“Anzeigenreihe in der „Welt am Sonntag“Anzeigenreihe in der „Welt am Sonntag“    
 
Nach der Marketingoffensive in der Süddeutschen Zeitung, 
nimmt RE/MAX Bayern nun die „Welt am Sonntag“ ins Visier.  
Wir haben eine großartige Offensive gestartet – 2010 werden es 
6 Anzeigen in der bayerischen Ausgabe der „Welt am Sonntag“ 
und 2011 dann bereits 24 Anzeigen! 
Ein riesiges Projekt, das allen Büros bayernweit ein positives 
Image verschafft.  
 
Die ersten 6 Anzeigen erscheinen im Immobilienteil und laufen 
längs an der Seitenkante entlang. Das Bild, das Sie oben sehen 
wird also um 90 Grad nach links gedreht – damit muss auch die 
gesamte Zeitung zum Lesen der Anzeige drehen.  
Dazu passend der Text „Querdenker gesucht“. 
 
In allen Anzeigen im Jahr 2011 platziert sich RE/MAX Bayern auf 
der ersten Seite der Regionalausgabe Bayern der Welt am 
Sonntag. 
 
Vielleicht sehen Sie die Anzeige ja demnächst auch in Ihrer „Welt 
am Sonntag“ – die Erste ist bereits erschienen. 
 
 
PostkartenPostkartenPostkartenPostkarten----RekrutierungRekrutierungRekrutierungRekrutierung    
 
Zur Unterstützung der Franchiseberater und als Messe-Handout 
entwickelte die Systemzentrale eine Postkarte in A5-Format. Es 
bleibt dem Interessenten selbst überlassen, ob er zusätzliche 
Informationen anfordern möchte oder einen persönlichen Termin 
mit dem Franchiseberater vereinbaren möchte. 
 
Zum ersten Mal kamen die Karten auf der Existenzgründer-
Messe in Nürnberg am 02./03.Juli zum Einsatz. 

Marketing 
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Auch hier wird das Thema „Schreibtisch sucht Chef“Thema „Schreibtisch sucht Chef“Thema „Schreibtisch sucht Chef“Thema „Schreibtisch sucht Chef“ noch 
einmal aufgenommen um den Wiedererkennungswert zu 
erhöhen. Besonders positiv wird von den Interessenten 
aufgenommen, dass wir im Marketing hauptsächlich auf „echte 
RE/MAXler“ setzen. Diese persönliche Note spricht an. 
Wir freuen uns auch über Ihr Feedback an sonja.kettl@remax.de  
 
 
 
 

Marketing 
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Überarbeitet: Homepage onlineÜberarbeitet: Homepage onlineÜberarbeitet: Homepage onlineÜberarbeitet: Homepage online    
 
Nach monatelanger Entwicklung und verschiedenen Testphasen 
ging am Dienstag, den 22.Juni die überarbeitete Homepage von 
RE/MAX Bayern online. 
 
Was genau hat sich verändert?Was genau hat sich verändert?Was genau hat sich verändert?Was genau hat sich verändert?    
 
Den Besuchern der Seite steht jetzt im Immobilienbereich eine 
UmkreissucheUmkreissucheUmkreissucheUmkreissuche zur Verfügung. Auch bei der MaklersucheMaklersucheMaklersucheMaklersuche hat 
sich einiges getan. Neben der Suche über die Karte, besteht die 
Möglichkeit direkt nach einem Büro oder aber nach den Namen 
des Maklers zu suchen. 
Auch befindet sich auf der Startseite ein ObjektlaufbandObjektlaufbandObjektlaufbandObjektlaufband. Hier 
werden automatisch die aktuellsten Objekte aus dem RE/MAX 
Bayern Netzwerk angezeigt. Rein optisch verfügt die Homepage 
nun auch über eine sogenannte „„„„fliegende Navigationfliegende Navigationfliegende Navigationfliegende Navigation“. Das 
heißt bereits beim „überfliegen“ der einzelnen Menüpunkte mit 
der Maus, wird angezeigt, welche Unterpunkte unter dem 
Menüpunkt liegen. 
 
 

Zukünftig sollen diese Funktionen ebenfalls auf die Homepages 
der einzelnen Büros eingebaut werden. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Es wird stets an der Verbesserung der Seite gearbeitet. Als 
nächstes Thema steht die Suchmaschinenoptimierung im 
Vordergrund. Nähere Informationen haben Sie bereits als 
Rundmail erreicht. 

Wir freuen uns über Ihr Feedback an 
alina.jendryschick@remax.de 

Internet und Technik 

Die fliegende 
Navigation macht 
die Seite jetzt 
noch 
Übersichtlicher. 
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Besondere Auszeichnung für Andrea Mayer Besondere Auszeichnung für Andrea Mayer Besondere Auszeichnung für Andrea Mayer Besondere Auszeichnung für Andrea Mayer     
�
�
Andrea Mayer aus der Systemzentrale in Regensburg wurde eine 
außergewöhnliche Auszeichnung verliehen. 
 
Dr. Markus Söder, Bayrischer Staatsminister für Umwelt stellte ihr 
eine Dankesurkunde für Ihre vorbildlichen Leistungen im Umwelt- 
und Naturschutz aus. Für diese Auszeichnung werden Bürger 
aus den jeweiligen Landkreisen vorgeschlagen.   
 
Im Auftrag des Staatsministeriums wurde im Rahmen einer 
Feierstunde die Urkunde durch den Straubinger Landrat und 
Josef Zellmeier, ein Mitglied des Landtages in Anwesenheit des 
Bürgermeisters und des Leiters der Naturschutzbehörde 
überreicht.  

�
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Andrea MayerAndrea MayerAndrea MayerAndrea Mayer bei der 
feierlichen Übergabe der 
Urkunde. 

Neues aus den Büros 
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Nachhaltigkeit, Verantwortungsbewusstsein und 
Ressourcenschonung sind für die Betriebswirtin ein wichtiges 
Leitmotiv. 
Bereits im Jahr 2009 integrierte Sie neben anderen Projekten, in 
ihren Arbeitsalltag ein Eco-Management Konzept in Anlehnung an 
die Kriterien von B.A.U.M e.V. (Bundesdeutsche Arbeitskreis für 
Umweltbewusstes Management e.V.).  
 
Erfolgreich gelingt es Andrea Mayer Ökologie und Business in 
Einklang zu bringen. 
 
Wir gratulieren zur Auszeichnung und freuen uns über diesen 
abwechslungsreichen Beitrag! 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Andrea MayerAndrea MayerAndrea MayerAndrea Mayer, , , , Franchise 
Development 
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Maklerin mit FeingefühlMaklerin mit FeingefühlMaklerin mit FeingefühlMaklerin mit Feingefühl    
 
Im Juni wurde Romy Marquardt von RE/MAX Select in 
Holzkirchen ein ausführlicher Artikel in der Regionalen Zeitung 
gewidmet, der sie als Maklerin mit guter Menschenkenntnis lobt.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Im Vordergrund stehen für Romy Marquardt die Bedürfnisse Bedürfnisse Bedürfnisse Bedürfnisse 
ihrer Kundenihrer Kundenihrer Kundenihrer Kunden. Ob als Reiseverkehrskauffrau, Mitarbeiterin in einer 
Bank oder als Marketingmanagerin in einer Brauerei, verwirklichte 
sie stets die Träume ihrer Kunden. Seit Januar ist sie nun für das 
RE/MAX Büro in Holzkirchen als selbstständige Lizenzmaklerin 
tätig. Auch hierbei stehen für sie die Bedürfnisse und Wünsche 
der Interessenten an erster Stelle. 
 
Als sie selbst auf der Suche nach ihrem eigenen Traumhaus war, 
sammelte sie erste Erfahrungen in der Immobilienbranche. Den 
Feinschliff bekam sie schließlich durch die fundierte RE/MAX 
Ausbildung im TrainingsCenter Regensburg. Zu ihren Aufgaben 
gehören nun die Bewertung der Immobilien und eine optimale 
Objektpräsentation aus Sicht des Käufers oder Mieters. 
 
Romy Marquardt kennt ihre Analysefähigkeiten. Sie weiß auch, 
dass es ihr nicht schwer fällt, die Bedürfnisse ihrer Kunden 
herauszufinden. Immer wieder kann sie sich auf eine neue 
Lebenssituation ihrer Kunden einstellen. Das ist nicht immer 
einfach, da mit jeder persönlichen Veränderung häufig auch völlig 
neue Bedürfnisse hervorgerufen werden können. Hinter ihren 
Interessenten sieht sie nicht nur einen Menschen in seiner ganz 
persönlichen Lage. 
 
 

Neues aus den Büros 

Romy Marquardt,Romy Marquardt,Romy Marquardt,Romy Marquardt, 
Maklerin von RE/MAX 
Select in Holzkirchen 
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Romy Marquardts TipRomy Marquardts TipRomy Marquardts TipRomy Marquardts Tipps ps ps ps ––––        
Vielen RE/MAXlern bekannt, jedoch nicht immer 
vollständig umgesetzt: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 Bieten Sie ihren Interessenten ein 
ansprechendes Exposé an. 
�
 Reparaturen vor der Besichtigung 
oder arrangieren Sie einen 
Handwerker. 
 
 Informieren Sie die Nachbarn über 
den Verkauf/ die Vermietung des 
Hauses. 
 
 Lassen Sie sich vor Abschluss des 
Kaufvertrages eine 
Finanzierungsbestätigung der Bank 
geben. 

Maklerin Romy Romy Romy Romy 
MarquardtMarquardtMarquardtMarquardt    bei einem 
Kundengespräch 

 Finden Sie heraus, wer sich 
für die Immobilie interessiert. 
 
 Ermittelt Sie einen 
marktgerechten Preis! 
 
 Präsentieren Sie die Immobilie 
sauber und ordentlich. 
 
 Besorgen Sie einen 
Energieausweis. 

Neues aus den Büros 
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Fußballfieber bei RE/MAXFußballfieber bei RE/MAXFußballfieber bei RE/MAXFußballfieber bei RE/MAX    in Aschaffenburgin Aschaffenburgin Aschaffenburgin Aschaffenburg    
 
Bereits im Monatsbericht Mai berichteten wir über das RE/MAX 
Büro in Aschaffenburg. Dessen Makler verholfen dem 
Fußballspieler Marco RussFußballspieler Marco RussFußballspieler Marco RussFußballspieler Marco Russ von Eintracht Frankfurt seinen Traum 
vom eigenen Heim zu verwirklichen. 
 
Auf der Büroeigenen Internetseite veröffentlichte das Team einen 
Artikel aus der Zeitung Main Echo. Er spiegelt die Zufriedenheit 
des Fußballers mit RE/MAX Real Estate Consulting wieder.  
 
Bei der Suche nach seinem Traumhaus stieß Marco Russ auf die 
Videopräsentation einer Immobilie. Diese hat ihn und seine Frau 
derart begeistert, dass er bereits eine Stunde später einen 
Besichtigungstermin ausmachte. Schnell stand für das junge 
Paar fest, dass das Lofthaus in der Nähe von Aschaffenburg ihr 
neues zu Hause werden sollte. 
Die Broker/Owner Michael Ritzert und Markus Langenbach 
organisierten schnell die Verhandlungen mit den Banken sowie 
die Termine beim Steuerberater und beim Notar. „Ich konnte 
mich zurücklehnen und die Dienstleitung von RE/MAX genießen“ 
schwärmt der Fußballspieler. 
 
Der Einsatz des Aschaffenburger RE/MAX Teams hat sich 
gelohnt. Einem jungen Paar und seinen vier Hunden konnten sie 
ein gemütliches neues Zuhause vermitteln. 
 
Herzlichen Glückwunsch zu dieser Referenz von unserer Seite. 
Wir wünschen weiterhin solch zufriedene Kunden. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neues aus den Büros 

B/O Michael Ritzert,    
Fußballspieler Marco Marco Marco Marco 
Russ Russ Russ Russ und B/O    Markus 
Langenbach (v.l.n.r.)�
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Radiowerbung für RE/MAX Radiowerbung für RE/MAX Radiowerbung für RE/MAX Radiowerbung für RE/MAX in Landshutin Landshutin Landshutin Landshut    
 
RE/MAX 3-Helme-Immobilien ist Mitglied in einem 
Partnerprogramm des Radio Trausnitz. In diesem Rahmen wurde 
der Broker/Owner des Landshuter RE/MAX Büros Guido Winter 
zu einer Präsentation eingeladen. Das dort vorgestellte 
Angebotspaket klang so verlockend, dass es schließlich zur 
Produktion eines Werbespotts für das Trausnitzer Radio kam. 
 
Dieses Projekt hört sich sehr aufwändig an. Kaum zu glauben, 
dass die Produktion nur eine Woche gedauert hat und in der 
Mitgliedschaft im Partnerprogramm inbegriffen ist.  
 
Der Spot begleitet seit Mai alle Radio Trausnitzhörer für die 
nächsten zwölf Monate. Alle anderen können ihn auf 
www.remax-3-helme-immobilien.de in voller Länge anhören.  
 
Guido Winter rechnet mit einer baldigen Wirkung des Spots in 
der Öffentlichkeit. Erfahrungsgemäß tritt diese nach einigen 
Monaten Laufzeit ein. Bei einer Ausstrahlung des Spots über 30 
Mal im Monat dürften die Reaktionen wohl nicht mehr lang auf 
sich warten lassen. 
 
Wir wünschen erfolgreiche Geschäfte und danken für das 
Engagement! 
    
    
    
RE/MAX RE/MAX RE/MAX RE/MAX in Regensburg in Regensburg in Regensburg in Regensburg als Sponsor des 26. als Sponsor des 26. als Sponsor des 26. als Sponsor des 26. 
Kallmünzer TriathlonKallmünzer TriathlonKallmünzer TriathlonKallmünzer Triathlon    
 
Am 12.Juni 2010 fand der Kallmünzer Triathlon zum 26. Mal statt 
und ist damit der älteste Triathlon der Oberpfalz. 
 
Das Motto dieser Veranstaltung lautete: „Eine Veranstaltung von 
Aktiven für Aktive“. Für das Wohl der Athleten wurde durch ein 
„Rund-um-sorglos-Paket“ gesorgt: Ein toporganisiertes Rennen 
mit einer bewährten Streckenführung vor einer malerischen 
Kulisse, abwechslungsreiche Verpflegung während und nach 
dem Wettkampf sowie Massagen im Zielbereich. 
 
 

Neues aus den Büros 

Guido WinterGuido WinterGuido WinterGuido Winter aus 
dem Büro RE/MAX 3-
Helme-Immobilien 

Neues aus den Büros 
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Das Team von RE/MAX in Regensburg ließ es sich nicht 
nehmen, bei diesem Event als Sponsor aufzutreten. In allen 
StartertütenStartertütenStartertütenStartertüten der 350 Teilnehmer wurden RE/MAX Flyer RE/MAX Flyer RE/MAX Flyer RE/MAX Flyer 
beigefügt. Auch zierte das RE/MAX Logo die Homepage des 
ATSV Kallmünz und die offizielle Ausschreibung des Triathlons. 
Das RE/MAX Team präsentierte sich dazu noch mit einer 
großflächigen BandenwerbungBandenwerbungBandenwerbungBandenwerbung am Start und Zieleinlauf. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Als einer der Hauptsponsoren stifteten die Regensburger einen 
Pokal Pokal Pokal Pokal für den Sieger in der Kategorie „Kurzdistanz 
Staffelwertung“. Die Regensburger Makler Birgit Eichenseer und 
Dr. Kai Schulz hatten die Ehre, diesen Pokal an den Staffel Sieger 
Arnold / Kraus / Summer vom Laface Team Weiden zu 
überreichen. 

Neues aus den Büros 
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RE/MAX RE/MAX RE/MAX RE/MAX inininin    KKKKaufbeurenaufbeurenaufbeurenaufbeuren----    stets aktivstets aktivstets aktivstets aktiv        
 
Die Allgäuer RE/MAX Büros sind inzwischen ein eingespieltes 
Team geworden und planen gemeinsam abwechslungsreiche 
Aktionen. 
 
In diesem Fall haben sich die Allgäuer Büros für eine 
gemeinsame Radiowerbung zusammengeschlossen. 
 
Darüber hinaus gibt es einige Marketingaktionen aus dem Büro in 
Kaufbeuren: 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Martin Sutter vom RE/MAX Immobilien Team in Kaufbeuren hat 
bereits erwähnt, dass in Zukunft noch weitere Aktionen folgen 
werden. 

 Verteilung von 30.000 News 
 

 Anbringung von 5 Plakaten im Allgäu 
 

 Allgäuer Open House Day am 
20.06.2010 
 

 insgesamt 7 Open House Days werden 
stattfinden (geplant waren 12, jedoch 
wurden 5 Objekte bereits vorab 
verkauft) 
 

 Radiowerbung gemeinsam mit allen 
Allgäuer Büros auf dem Sender RSA 

Neues aus den Büros 
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RE/MAX Immobilien Team RE/MAX Immobilien Team RE/MAX Immobilien Team RE/MAX Immobilien Team auf „Hochauf „Hochauf „Hochauf „Hochtouren“touren“touren“touren“    
 
Broker/Owner Martin Sutter und seine Freundin Susanne Skacha 
umwanderten in Nepal das Annapurna-Massiv und besuchten 
den höchsten See sowie den höchsten Handelspass der Welt. 
Bei diesem Trip ereichten sie eine Höhe von 5400 Meter.  
Dabei durfte natürlich auch RE/MAX nicht fehlen. Auf ihre T-Shirts 
ließen sie den bekannten RE/MAX Ballon aufdrucken. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Martin Sutter staunte über die Lebensumstände der Einwohner: 
„Es gibt dort keine Autos, die Menschen leben in armen 
Verhältnissen und nicht so fortgeschritten wie der Europäer. Aber 
ich bewundere die Lebensfreude und Zufriedenheit, die die 
Einwohner Nepals trotz allem aufbringen.“ 
 
Wir wünschen dem RE/MAX Team in Kaufbeuern, dass es weiter 
bergauf steigt! 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neues aus den Büros 
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RE/MAX Straubing RE/MAX Straubing RE/MAX Straubing RE/MAX Straubing ––––    ““““PimPimPimPimp my Bikep my Bikep my Bikep my Bike””””    
    
Das RE/MAX Büro in Straubing hat sich etwas Besonderes 
einfallen lassen. Um nicht immer mit dem Auto die kurzen 
Strecken durch die Innenstadt Straubings zurück legen zu 
müssen, kam dem Team die Idee ein „Firmen„Firmen„Firmen„Firmen----FahrradFahrradFahrradFahrrad““““    zu 
nutzen. Damit das gute Stück den Passanten ins Auge fällt, 
wurde es noch mit dem RE/MAX Logo gebrandet. Die RE/MAX 
Fahne ist der absolute Blickfang.  
Der Drahtesel ist zwar klein und handlich, fällt den Straubinger 
Fußgängern jedoch sofort auf. 
 
Diese praktische Lösung für Kurzstrecken finden wir von der 
Systemzentrale sehr gelungen und vor allem sehr nachhaltig! 
Halten Sie sich weiterhin fit und sorgen Sie auf diesem Weg für 
Aufsehen! 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neues aus den Büros 

Mit dem gebrandeten „Firmen-Fahrrad“ fahren die RE/MAX Makler durch 
die Straßen Straubings. 
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Blumengrüße Blumengrüße Blumengrüße Blumengrüße ausausausaus    TraunsteinTraunsteinTraunsteinTraunstein    
 
Franz Ober, Broker/Owner von RE/MAX Immobilienservice in 
Traunstein, plant immer wieder neue Aktionen. Er sagt: „Mit 
regelmäßigen Aktionen über das Jahr verteilt möchte das Büro 
von RE/MAX Immobilien Service in Traunstein sympathisch und 
unaufdringlich auf die Menschen zugehen.“ 
 
Aus diesem Grund verteilte das RE/MAX Team zum Muttertag Muttertag Muttertag Muttertag 
750 Rosen750 Rosen750 Rosen750 Rosen zusammen mit einer Infokarte an alle Damen und 
begleitenden Herren. An diesem Tag konnten zwei Interessenten 
an RE/MAX Büros weiter geleitet werden. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neues aus den Büros 
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Auch schon zum Frühlingsanfang verteilten die Mitarbeiter vom 
RE/MAX Immobilienservice Traunstein einen netten Blumen-Gruß 
an die Passanten und Autofahrer. Diese tolle Idee stieß auf große 
Sympathie bei den Einwohnern. Dank der Aktion konnten sogar 
konkrete Anfragen von Immobilieninteressenten bearbeitet 
werden. 
 
 
Die Systemzentrale freut sich über die Kreativität und den Einsatz 
und ist gespannt auf die Weiterführung der Aktionen. 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neues aus den Büros 

Broker/Owner    Franz OberFranz OberFranz OberFranz Ober vom 
RE/MAX Büro in Traunstein 

Zum Frühlingsanfang wurden Karten an die Passanten 
Traunsteins verteilt.  
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Passau schaltet Passau schaltet Passau schaltet Passau schaltet professionelle professionelle professionelle professionelle AnzAnzAnzAnzeigenreiheeigenreiheeigenreiheeigenreihe    
 
Armin Baisch, Broker/Owner von „RE/MAX Immobilienzentrum“ in 
Passau schaltet eine Strecke von 16 Imageanzeigen. Jede 
davon beinhaltet einen individuellen Text aus verschiedenen 
Themenbereichen wie Imagebildung, Akquise, Finanzierung etc.  
 
Armin Baisch ist begeistert von den günstigen und doch 
hochprofessionellen Anzeigen (Gesamtkosten 700 €).  
 
Darin enthalten sind: Darin enthalten sind: Darin enthalten sind: Darin enthalten sind:         
 

 die Kosten für den Entwurf 

 die Anpassung des Layouts 

 die Erstellung des individuellen Textes 

 und ein Gebietsschutz. 

 
Hinzu kommen nur noch die Kosten für die Fotoaufnahmen. Der 
Fotograf wird sogar von der Anzeigenagentur angeleitet.  
 
Die Rechte dieser Anzeigen liegen allein bei der Agentur. Darum 
möchten wie Sie bitten, die Abbildungen nicht zu vervielfältigennicht zu vervielfältigennicht zu vervielfältigennicht zu vervielfältigen. 
 
Der Erfolg der Anzeigen ließ nicht lange auf sich warten. Obwohl 
erst Drei geschalten wurden konnte das Team bereits mehrere 
Aufträge damit an Land ziehen. Wir dürfen gespannt sein, welche 

Neues aus den Büros 

            Bester Artikel Bester Artikel Bester Artikel Bester Artikel 6666/2010/2010/2010/2010    
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Erfolge das RE/MAX Immobilienzentrum dank der Anzeigen noch 
verzeichnen wird. Wir drücken die Daumen! 
 
Ein weiteres Projekt von Armin Baisch ist die Entwicklung eines 
Image-Flyers. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Die Entwicklung dieser Flyer befindet sich noch in  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Neues aus den Büros 
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Derzeit ist das Projekt in der Vorbereitungsphase. Hierfür ist eine 
renommierte Werbeagenturrenommierte Werbeagenturrenommierte Werbeagenturrenommierte Werbeagentur beauftragt wurden, die bereits 
erfolgreiche Kampagnen, unter anderem für Microsoft erstellt hat.  
Gegenstand des Konzeptes war ein Entwurf von "erweiterten 
Visitenkarten"/Akquiseflyer/Zeitungsbeileger. 
 
Die Idee lautet: KontaKontaKontaKontaktkartenktkartenktkartenktkarten mit persönlichem Bildmotiv, was 
macht der Makler in der "Freizeit", Erklärung der Botschaft, 
Kontaktdaten.  
 
Im Detail bedeutet das, auf der Vorderseite wird der Makler in 
einer perperperpersönlichen Situationsönlichen Situationsönlichen Situationsönlichen Situation dargestellt, z.B. bei seinem Hobby. 
Das macht den Makler natürlich deutlich sympathischer bei den 
Kunden, 
Auf der Rückseite wird der Bezug zum Geschäft hergestellt. Hier 
wird der Makler in seriöser Aufmachung abgebildet. 
 
Für ein Büro alleine sind die Entwicklungskosten nicht gerade 
gering, mit Hilfe von weiteren Büros wäre es jedoch leicht 
umsetzbar. Sollte diese Idee Ihr InteresseIhr InteresseIhr InteresseIhr Interesse geweckt haben, dann 
melden sich bitte unter armin.baisch@remax.de! 
 
Letztendlich steht bei beiden Aktionen der Makler, die Person, im 
Vordergrund. Das macht es dem Kunden leichter, einen 
persönlichen Bezugpersönlichen Bezugpersönlichen Bezugpersönlichen Bezug herzustellen. Der Makler dagegen investiert 
sein Geld in sein wichtigstes "Werkzeug", nämlich sich selbst. 
 
Wir unterstützen diese Idee und deshalb zeichnen wir diese Idee 
mit dem goldenen RE/MAX Ballon aus! 
 

            Bester Artikel Bester Artikel Bester Artikel Bester Artikel 6666/2010/2010/2010/2010    

Neues aus den Büros 
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Kroatisches Kroatisches Kroatisches Kroatisches RE/MAXRE/MAXRE/MAXRE/MAX    LibertasLibertasLibertasLibertas    im USim USim USim US----
FernsehenFernsehenFernsehenFernsehen    
 
RE/MAX drehte eine Sendung für die amerikanische Realityshow 
„House Hunters International“. Dabei wird ein junges, 
amerikanisches Paar aus New York bei seiner Suche nach dem 
Traumhaus begleitet. Sie entschlossen sich in das kroatische 
Dubrovnik zu ziehen, um sich dort eine Existenz aufzubauen. Eine 
RE/MAX Maklerin hilft ihnen vor Ort, das passende Haus zu 
finden. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

International 

Michelle und Andy mit der Maklerin Maklerin Adela Papac von RE/MAX Libertas in 
Dubrovnik 

Die Maklerin im Kundengespräch 
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RE/MAX Bayern Makler iRE/MAX Bayern Makler iRE/MAX Bayern Makler iRE/MAX Bayern Makler im Europarankingm Europarankingm Europarankingm Europaranking    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

International 
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RE/MAX Bayern Büros im EuroparankingRE/MAX Bayern Büros im EuroparankingRE/MAX Bayern Büros im EuroparankingRE/MAX Bayern Büros im Europaranking    
 
 
 
 
 
 
 
 

International 
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Wettbewerb 2010 Wettbewerb 2010 Wettbewerb 2010 Wettbewerb 2010 ––––    die besten Bürosdie besten Bürosdie besten Bürosdie besten Büros    
 
Hiermit veröffentlichen wir den Stand für den Monat Juni. Den 
ersten Platz belegte, wie auch im Monat Mai, RE/MAX 
Lebenstraum aus München mit 6 neuen Maklern6 neuen Maklern6 neuen Maklern6 neuen Maklern.... Johannes 
Emslander von RE/MAX Commercial Center hat sich mit 5 5 5 5 
rekrutierten Maklernrekrutierten Maklernrekrutierten Maklernrekrutierten Maklern auf den zweiten Platz vorgearbeitet. Auf 
Platz Drei stehen die Büros mit jeweils 3 rekrutierten Maklern3 rekrutierten Maklern3 rekrutierten Maklern3 rekrutierten Maklern. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    
Wichtig für den Wettbewerb: Es zählt nur das reale Netto-
Wachstum. Ausgeschiedene Makler werden in Abzug gebracht.

Wettbewerb 2010 

Der Zeitraum der erfassten Daten des 1. Wettbewerbes beläuft sich vom: 
01.01.2010 bis 30.06.2010    
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LLLLiebe Kolleginnen und Kollegen,iebe Kolleginnen und Kollegen,iebe Kolleginnen und Kollegen,iebe Kolleginnen und Kollegen,    
 
Wir wünschen Ihnen viel Erfolg im Monat Juli! 
Für die nächste Ausgabe freuen wir uns wieder über Ihre zahlreichen 
Einsendungen zu Ihren Tipps, Tricks und Erfolgsgeschichten. 
 
Bitte schicken Sie Ihren Beitrag mit 1-2 Fotos an 
monatsbericht@remax.de 
 
Mit den besten Grüßen 
Ihr RE/MAXIhr RE/MAXIhr RE/MAXIhr RE/MAX----Bayern Team Bayern Team Bayern Team Bayern Team     

IHR RE/MAX-BAYERN TEAM 

Dr. Werner GrossDr. Werner GrossDr. Werner GrossDr. Werner Gross    
Regionaldirektor 

 

werner.gross@remax.de  

 

Harald LeißnerHarald LeißnerHarald LeißnerHarald Leißner    
Regional Administrator 

 

harald.leissner@remax.de 

 

Regina BaumgartnerRegina BaumgartnerRegina BaumgartnerRegina Baumgartner    
Franchise Development 
TrainingsCenter 

regina.baumgartner@remax.de 

 

 

Andrea MayerAndrea MayerAndrea MayerAndrea Mayer    
Franchise Development 
Compliance 

andrea.mayer@remax.de  

 

 

Sonja KettlSonja KettlSonja KettlSonja Kettl    
Marketing 
 
 
sonja.kettl@remax.de  

 

 

Thomas RöthigThomas RöthigThomas RöthigThomas Röthig    
Regionaldirektor 

 

bayern@remax.de  

 

Alina JAlina JAlina JAlina Jendryschickendryschickendryschickendryschick    
IT 
 
alina.jendryschick@remax.de 
  

 

 

Linda WirthLinda WirthLinda WirthLinda Wirth    
Franchise Development 
Retention 
 
 
linda.wirth@remax.de 
 
 


