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Liebe Kolleginnen und Kollegen,

Wir freuen uns lhnen einen neuen Abschnitt im Mastaricht
vorstellen zu dirfen: Im Bereich ,Here we grow agastellen wir
Ihnen in Zukunft jeden Monat einige neue Mitgliedes RE/MAX
Bayern Netzwerkes vor.

Wir bitten alle Broker/Owner in Zukunft inren neuldaklern die
Maoglichkeit zu geben, sich hier im MonatsberichtrdeNetzwerk
vorstellen zu kénnen. Schicken Sie uns bitte higréiinen kurzen
Bericht tiber die Grunde fur RE/MAX und die vorheritatigkeit
des Maklers ammonatsbericht@remax.de

In dieser Ausgabe berichten wir Gber die grol3artige
Marketingaktion von Broker/Owner Armin Baisch aussBau. In
Zusammenarbeit mit einer renommierten Agentur hakesative,
ansprechende und vor allem professionelle Anzeiggestalten
lassen.

Besonders freut uns, wie in den Anzeigen die Perdighkeit des
Maklers transportiert wird und fir die Offentlickikeofort
sympathisch wird. Deswegen unterstitzen wir diesark{pagne
sehr und zeichnen sie in diesem Monatsbericht mérd
».goldenen RE/MAX Ballon® fir den besten Artikel 810 aus.

Herzlichen Glickwunsch an Armin Baisch und sein T@a

Viel Spal3 beim Lesen winschen Ihnen

1y A
& 2y

Thomas Ro6thig Dr. Werner Gro
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Here we grow agali

RE/MAX Bayern wird immer grof3er...

Neue RE/MAX Maklerinnen und Makler stellen sich. Wearum
haben sie sich fur RE/MAX Bayern entschieden undsamelcher
Branche kamen sie urspringlich?

So lernen Sie Ihre Kollegen bayernweit kennen, derf&e mit
Rat und Tat zur Seite stehen kénnen, mit denen Sieh
austauschen und in Zukunft Gemeinschaftsgeschafte
abschlieRen kénnen

Wir freuen uns sehr, so viele neue RE/MAX Maklerstellen zu
konnen. Die Kontaktdaten aller neuen Kollegen findgie auch
immer ganz aktuell im RE/MAX Bayern Intranet — beters
wichtig also fur die profitablen Gemeinschaftsgesdte.

Liebe neuen Kolleginnen und Kollegen: Wir freuersuwenn Sie
RE/MAX Bayern auch auf Facebook hinzufiigen und swrier
Uber aktuelle Neuigkeiten und Monatsberichte in ensm
System informiert sind.

Herzlich Willkommen bei RE/MAX Bayern:

Katja Hefelmann
RE/MAX Lebenstraum, MUnchen-Neuhausen

Als gelernte Juristin war ich in verschiedenen Rasien flr einen
Versicherungskonzern tatig. Zu meinen Aufgaben gako
insbesondere die fachliche Betreuung und das Coangivon
AulR3endienstmitarbeitern in der Sparte Lebensversieing sowie
dem Firmenkundengeschaft der privaten Krankenvehnsiang.

‘ Fur RE/MAX habe ich mich entschieden, da hier esmrgfaltige
' Einarbeitung gewahrleistet ist und die Moglichlaats
Gemeinschaftsgeschafts meines Erachtens ein sehr
interessantes Potential bietet.

Ich freue mich daher auf eine gute Zusammenarbeitieinen
spannenden Austausch.

REMBX
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Richard Ladewig
RE/MAX FInest Homes, Miinchen-Harlaching

Welchen Beruf haben Sie vorher ausgefiihrt?

Ich bin gelernter Kommunikationswirt (BAW) und $éutcbr
Betriebswirt. Wahrend meines bisherigen Berufslebdrabe ich
in verschieden Positionen im Bereich Marketing und
Marktforschung gearbeitet.

Warum haben Sie sich fiir RE/MAX entschieden?
Fur mich gab es drei Grinde:

- Bei RE/MAX arbeitet man selbstandig aber nicht iallenter
einer grof3en Marke.

- Mit dem Schulungsprogramm erhalt man als
Seiteneinsteiger eine gute Basis fir die Ausibungsd
Maklerberufes.

- Die Kollegen und das angenehme Umfeld im Harlacleng
Blro.

Anette Preuss
RE/MAX Immobilienpartner Bad Tolz

Wolfgang Eberhardt, B/O Bad T6lz berichtet:

.Die Bewerbung war bemerkenswert weil Frau Preusgshsbei
mir initiativ beworben hat. Zeitgleich hatte siebszu einer
Rekrutierungsveranstaltung in Minchen angemeldearid habe
ich Anette Preuss auch bestéarkt und ihr empfohleicts
anschlie3end fur das Biro zu entscheiden, das amdben zu
ihren Planen passt.

Frau Preuss ist erst vor kurzem aus dem Rhein/M&eabiet nach
Bayern gezogen ist und méchte jetzt hier leben uarbeiten.
Deswegen war ihre Entscheidung fur Bad Tdlz auchfach:
»ich will ja auf dem Land leben und arbeiten! Fimen
Arbeitsplatz in Minchen hatte ich auch in der Regibrankfurt
bleiben kdnnen.”

Frau Preuss war bereits lange selbststandig. Die
Geschaftsfuhrung der von ihr gegriindeten Event-Agamist an
ihre Tochter Ubertragen worden, so dass dem Neudtats
REMAX Immobilienmaklerin nichts im Wege steht.

Wir freuen uns auf die Verstarkung und winschen der
Wahlbayerin einen guten Start!"

REMBX
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Michael Stier
RE/MAX Lebenstraum, Minchen-Neuhausen

»Mein Name ist Michael Stier, komme urspringlichsatdessen,
lebe aber schon tber die Halfte meiner 48 Lebensjahn
Bayern.

Es freut mich mein vielféltig gelebtes Hobby ,Imni@n“ zu
meinem Beruf machen zu kdnnen.

Bei dem Ehepaar Buhler und den Maklern des RE/MAX
Lebenstraum Biros habe ich mich gleich gut aufgebtegefihilt.

Ich kann es kaum noch erwarten endlich zu beginnemas
RE/MAX Konzept begeistert mich vor allem wegen der
grandlichen Vorbereitung auf das tagliche Geschétier
kimmert man sich wirklich um meinen Erfolg und tain integriert
in ein grol3es, bestehendes Netzwerk.

Bisher habe ich als IT-Consultant gearbeitet unelue mich tber
eine Abwechslung in meinem Berufsleben und die
Zusammenarbeit mit meinen neuen Kollegen!”

Ivonne Richter
RE/MAX Commercial Center, Miinchen-Bogenhausen

Welchen Beruf haben Sie vorher ausgefiihrt?
Buroleitung in einer Wirtschaftskanzlei, Assistelgs
Vorstandes und dann der Entschluss fir die Weitédhing zur
Immobilienfachwirtin. Immobilien waren das Hauptojestt aller
Firmen, in denen ich bis dato tatig war. Als ichhée3lich mit der
Vermarktung von Seegrundstiicken betraut wurde, halbh
mein Interesse fur die Maklerei entwickelt.

Warum haben Sie sich fir RE/MAX entschieden?
Fur RE/MAX habe ich mich entschieden, weil diesenfa sehr
bekannt ist und man als Makler einen starken praesellen
Partner zur Seite hat. Ich erwarte mir, dass ichim&Vissen

Ivonne Richter mit erweitern kann und dass sich dieses natiirlich irfdlg bezahlt
Broker/Owner Johannes  macht. Vom SpaR an der Arbeit natiirlich mal ganmabehen.
Emslander

REMBX



Systementwicklun

Staff Meeting der Systemzentrale

Auch eine Systemzentrale muss manchmal in Klausehgn und
Bilanz ziehen. Um den Austausch unter den Kollegameuregen
und alle auf den aktuellen Stand der Dinge zu benghalten wir
deshalb regelméaRig Staff-Meetings ab. Besonders ttig sind
diese Treffen, da RE/MAX Bayern eine Systemzentrale
Regensburg und eine in Minchen besitzt — somit &b
regelmaliger Austausch tber die verschiedenen Behei sehr
wichtig.

Am 28. April fand das zweite Staff-Meeting 2010 Mhinchner
Headquarter im Herzogpark statt.

Jeder Kollege stellt einige aktuelle Themen ausnsen
Tatigkeitsbereich vor, die dann gemeinsam diskuitiwerden.

Alina Jendryschick stellte fr den Bereich IT deta&d der
RE/MAX Bayern Homepage vor.

Fur den Bereich Marketing zeigte Sonja Kettl akigel
Marketingprojekte und geplante Broschiren.

Regina Baumgartner referierte tiber die Anderungan i
TrainingsCenter und die aktuellen Anmeldungszahlen.

Die Vortrage von Harald LeiRner und Andrea Mayetrdien vor
allem Internes und Punkte zur Systementwicklung.

Die Regionaldirektoren Thomas R4Othig und Werner $3raeigten
die Ziele fur die kommenden Monate auf und legteie do-Dos
bis zum n&chsten Staff-Meeting fest.

Regina Baumgartner,
TrainingsCenter
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Neuer Broker/Owner fir Mianchner Standort
in Pasing

Oliver Adami unterzeichnete am 25.05.2010 seinen
Franchisevertrag. Er plant im November ein neuedRREX Blro
im Munchner Stadtteil Pasing zu erdffnen. Einen Namilr das
Blro hat er auch schon ausgewahlt: RE/MAX First lobitien!

Oliver Adami mit seiner
Ehefrau und Thomas
Rothig. (v.r.n.l.)

Sobald die Adresse fir das neue Blro bekannt ishden Sie die
Kontaktdaten wie immer im Intranet unter ,News"“éulé¢
Broker/Owner.

Bereits jetzt kbnnen Sie Herrn Adami unter
oliver.adami@remax.derreichen.

Herr Adami ist studierter Diplom Kaufmann und konmaus der
Geschaftsfihrung eines grof3en Porzellanherstellers.

Oliver Adami:

»Ich traume seit vielen Jahren davon, meine untdmneerischen
Geschicke selbst in die Hand zu nehmen. Es fehlterpedoch
stets die geeignete, zukunftstrachtige Wachstumshche, die
mir aul3erdem noch Herzklopfen beschert. Nun habé idie
Immobilienbranche und RE/MAX entdeckt und kann maht
vorstellen, mit einem anderen Partner als dem Weltkifihrer
zusammen zu arbeiten. Die beste Entscheidung meirie=bens.”
RE/MAX Bayern wiinscht einen erfolgreichen Start stelts gute
Geschafte.
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Neue Broker/Ownerin fur Schweinfurt

Wir freuen uns, Ihnen eine neue Kollegin fir dea@tort
Schweinfurt vorstellen zu darfen:

Viola Schmidt unterschrieb am 27.April ihren Fraisgvertrag
und er6ffnet voraussichtlich im Herbst ihr ersteérB.

Viola Schmidt beschreibt ihre Grinde fur RE/MAX so:

»Ich habe mich fir RE/MAX entschieden, weil micle di
hochwertige Ausbildung tiberzeugt hat, die so in der
Immobilienbrache nicht Ublich ist. Das Motto ,Selbtindig aber
nicht allein* wird wirklich gelebt — ich werde iasiBusiness
begleitet und kann mich international mit meinenreiitd 00.000
Kollegen austauschen.”

Auch sie erreichen Sie bereits unter ihrer Emaiésse:
viola.schmidt@remax.ddderzlich Willkommen Frau Schmidt! Wir
freuen uns, Sie im Netzwerk begrif3en zu durfen.
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Neuer Broker/Owner fir Miinchner Standort
in Schwabing

Axel Dallmann wird ebenfalls im Herbst 2010 ein REAX Bliro
in Miinchen-Schwabing erdffnen. Damit gibt es in At
12 RE/MAX Biiros in Minchen.

Herr Dallmann war lange Zeit im Automobilverkatiftéand in
den letzten Jahren Gesamtverkaufsleiter grof3er Adaser.
Axel Dallmann Uber seine Griinde fur RE/MAX Bayern:

.Ich habe lange nach einer funktionierenden Geschkifee
gesucht. Wichtig waren fur mich vor allem die Selsigindigkeit
und ein etabliertes Konzept. Deshalb habe ich Kokitanit
RE/MAX Bayern aufgenommen.

Das personliche Gesprach mit Regionaldirektor ThamRothig
hat mich endgultig tberzeugt.”

Herrn Dallmann erreichen Sie untexxel.dallmann@remax.de
Wir freuen uns Uber einen starken Partner im MinehiNorden
und heif3en ihn herzlich Willkommen im Netzwerk!
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Frank Hodl,
Broker/Owner in
Schwandorf

Neuer Broker/Owner fur Schwandorf

Wir freuen uns sehr tber ein neues Buro in der Opflz.
Broker/OwnerHfeankkHdol leroffnet dort noch dieses Jahr das
Biro ,RE/MAX 66*“.

Auch seine Homepage ist bereits onlineww.remax-66.de

Auch Herr Hodl hat uns die Frage beantwort — ,Wareigentlich
RE/MAX Bayern?*:

,Die Struktur und die Kompetenz eines Netzwerked haich
dazu bewogen zu RE/MAX zu gehen. Auch habe ich bise
privat eine Immobilie durch RE/MAX vermarkten lassed war
von der Professionalitat sehr Gberzeugt. Ich freneh, jetzt ein
Teil der erfolgreichen RE/MAX Familie zu sein.”

Herr HOdI besetzte lange eine leitende Funktioreiner Bank und
war Geschaftsfuhrer eines Bautragerunternehmens.nNteuen
wir uns, ihn als neuen Kollegen in unserem Netzwbdgriil3en
zu duarfen! Herzlich Willkommen!
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10 Jahre Erfolg bei RE/MAX

Zehn Jahre Erfolg mit RE/MAX in Regensburg — Bilmalver Dr.
Werner Gross gratuliert Steffen Hemme zu diesem
Firmenjubilaum. ,Nur ein knappes Jahr nach Grindungseres
Immobilienbiros war er unser erster Auszubildenderinnert
sich Gross. Wie das Biro zum heute nach Mitarbertegrof3ten
Makler der Stadt gewachsen ist, hat auch Hemme ierdzehn
Jahren eine mustergultige Karriere hingelegt. Alsiigste
Veranderung auf dem Immobilienmarkt in dieser Zaght der
Makler den Trend zurtick in die Stadt.

BlUroinhabeldr Weeneer
Gross (rechts) gratuliert
seinem MakleSteéféan
Hemme zum 10.
Betriebsjubilaun

Als Steffen Hemme 2000 anfing, suchten viele Lewgeolie
Hauser mit groRen Garten auf dem Land. Das hat sgérandert.
Gestiegene Energiepreise machen solche Objekte hewteniger
attraktiv. Zum einen wegen der Heizkosten, zum anele wegen
der Benzinpreise. ,Die Leute Uberlegen, ob sie si@tsachlich
zwei Autos leisten und jeden Tag 20 Kilometer zubdit pendeln
wollen”, beobachtet der Immobilienmakler. Auch engeite
Entwicklung gab es so vor zehn Jahren noch nichtutden
suchen heute gezielt Stadtwohnungen als Alterssiavar
wohnen und arbeiten sie noch in Minchen oder andars,
kaufen und vermieten aber jetzt schon eine Wohnuing
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Regensburg, um sie spater im Ruhestand zu beziehen.
.Regensburg bleibt ein spannender und attraktiver
Immobilienmarkt”, meint Hemme, beste Voraussetzdiigviele
weitere Jahre erfolgreiche Arbeit mit RE/MAX.

Direkt nach Abitur und zwei Jahren Bundeswehr kareffen
Hemme zu dem Unternehmen, damals noch ein kleineden
mit drei Mitarbeitern. ,Ich wusste, dass ich einaldkmannische
Ausbildung machen méchte®, sagt er. Dass es gerader Beruf
~Kaufmann der Grundstiicks- und Wohnungswirtschafgi
RE/MAX wurde, war Zufall. Doch der Azubi hatte emngu richtig
getroffen. Schon wéahrend der Lehrzeit, die er ainer der
Besten seines Jahrgangs abschloss, begann er aktiy makeln.
Er blieb danach bei RE/MAX und machte sich als ltizenakler
innerhalb des Netzwerks selbstandig.

Zunachst beschaftigte er sich mit Vermietungen, er&rfolge
stellten sich unmittelbar ein. Bis heute betreutdie
Vermietungen und Verkaufe innerhalb einer Wohnaelagt 300
Einheiten in der Hermann-Kohl-Stral3e fast exkluBier Kontakt
kam zustande, weil er damals selbst dort wohnte.ntdie
Kunden waren und sind offensichtlich zufrieden. dadalls
beauftragen mich die Eigentimer immer wieder mit de
Vermarktung ihrer Wohnungen®, resimiert Hemme.
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Parallel bildete er sich konsequent weiter. Von 200is 2007
studierte er nebenberuflich am Deutschen Immobilrestitut der
Universitat Freiburg (DIA), einem der renommieetesnstitute
seiner Art bundesweit. Als Zweitbester seines Jahangs schloss
er die Prufungen zum Diplom-Immobilienwirt (DIA) ab

Von 2004 bis heute ist es Hemme gelungen, jedes Jathie
Umsatzerwartungen von RE/MAX mehr als zu erfil|gch
konnte mich Stiick fur Stlick weiterentwickeln. Voervhietungen
Uber den Verkauf von Appartements und Wohnungen bisn
vollen Angebotsspektrum mit Doppel- und Einfamiliéasern.”
Zu seinen exklusiven Aufgaben gehort seit ein pdahren die
Betreuung der Immobilientransaktionen einer grof3en
Genossenschaftsbank im Landkreis Regensburg.

Steffen Hemme rihmt die untbertroffene Kollegialitéaerhalb
unseres Netzwerks. Immer habe er erfahrenere Katledragen
kénnen, so Hemme. Heute steht er Neueinsteigern ls&l mit Rat
und Tat zu Seite. Damit erganzt er die Ausbildun{feasive, die
wir auf Bayernebene vorantreiben.

»,Ohne mindestens einen internen Abschluss inklusReifung zu
machen, kommt heute kein Makler in Bayern in Koritadt
einem Kunden®, betont Dr. Werner Gross. ,Diese Rasdionalitat
aller ist fur mein Geschatft die beste Werbung*, argt Hemme.
Denn er kann sich darauf verlassen, dass die Kundenit
RE/MAX in der Regel gute Erfahrungen machen.

Wichtigste Dienstleitung fur Kaufer wie Verkausedabei, den
Wert eines Objekts korrekt zu taxieren. Kaufer kénrsich so
sicher sein, nicht zu viel zu bezahlen. Verkaufegiben nicht auf
einer wegen Uberzogener Preisvorstellungen unvefkében
Immobilie sitzen. Dazu kommen die professionellen
Vermarktungsleistungen, die weit dartiber hinausgehim
Zeitung und Internet eine Anzeige zu schalten. ,Zasd die
Kunden dann auch gerne bereit, durch ihre Provisiom
bezahlen®, weil3 Hemme aus zehnjahriger Praxis.

Wir gratulieren Steffen Hemme herzlich zu seinemJEbrigen
RE/MAX Jubilaum. RE/MAX Bayern und RE/MAX in Reteng
sind sehr stolz Uber seine Erfolgsgeschichte — wiiinschen
Herrn Hemme weiterhin gute Geschafte!
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13 neue Immobilienfachmakler (RE/MAX) fiir

Bayern!

Am 09. Juni 2010 fand zum 4. Mal in diesem Jahr dirifung
zum Immobilienfachmakler (RE/MAX) im TrainingsGevae
RE/MAX Bayern statt.

Folgende 13 RE/MAX-Makler haben die Prifung erfeign

abgelegt:
Walter Weissenburger,
(RE/MAX Premium in Munchen)

Christoph Heitzer,
(RE/MAX Expert Immobilien in Erlangen)

David Rosenthal,
(RE/MAX Central in Minchen)

Axel Dallmann,
(RE/MAX Immobilienforum in Miinchen)

Andrea Bakovic,
(RE/MAX Woge in Nurnberg)

Gabriela Simmons,
(RE/MAX Woge in Nirnberg)

Marlene Homann,
(RE/MAX Real Estate in Regensburg)

Matthias Hassler,
(RE/MAX Real Estate in Regensburg)

Scharka Winter,
(RE/MAX SHI Immobilien in Deggendorf)

Frank Hodl,
(RE/MAX 66 in Schwandorf)

Anja Gauvrilovic,
(RE/MAX Immobilien Solutions in Unterhaching)

Kristian Neumann,
(RE/MAX FV ImmoCenter in Obernburg)

Florian Meyer,
(RE/MAX Lebenstraum in Minchen)
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Die 3 besten Ergebnisse wurden von folgenden Makiarzielt:

1. Platz: Ftorisam MWesyer

2. Platz: K¢istisan Nswumsamm

3. Platz: A Gaawriltosice

Wir freuen uns, dass alle Teilnehmer die Prifungtamden
haben und wiinschen ihnen viel Erfolg und alles Gute

Die nachste Priufung zum Immobilienfachmakler (RE1#ndet
bereits am 03. August 2010 mit den Teilnehmern der
Seminarreihe 3 statt.
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30 Teilnehmer fiir Seminarreihe 04/2010

Am Dienstag, den 29. Juni startete die 4. Seminaiire in diesem
Jahr. Mit 30 Teilnehmern war die Seminarreihe Tage dem
Seminarbeginn bereitkiimpleltt thasgpeiebettt.

Folgende Makler nehmen an der Ausbildung zum
Immobilienfachmakler (RE/MAX) teil:
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Rita Loffler,
(RE/MAX AIC Immobilien,Aichach)

Richard Ladewig,
(RE/MAX Finest Home, Miinchen)

Wolfgang Martin,
(RE/MAX One Immobilien, Minchen)

Ivonne Richter,
(RE/MAX Commercial Center, Minchen)

Andreas Waalk,
(RE/MAX Immobilien Team, Kaufbeuren)

Anja Schmidt,
(RE/MAX Wohnwelten, Firth)

Kathrin Leidl,
(RE/MAX One Immobilien, Minchen)

Katja Hefelmann,
(RE/MAX Lebenstraum, Minchen)

Helmut Winkler,
(RE/MAX Wohnwelten, Firth)

Jeannette Kauermann,
(RE/MAX Exclusive, Grinwald)

Heidi Reichenberger,
(RE/MAX Aktiv, Grafelfing)

Peter Reuter,
(RE/MAX Expert Immobilien, Erlangen)

Jan Piesch,
(RE/MAX Real Estate, Regensburg)

Michael Stier,
(RE/MAX Lebenstraum, Minchen)

Robert Schott,
(RE/MAX Real Estate, Regensburg)

Hans-Peter Fischer,
(RE/MAX Immobilien 4You, Memmingen)

Gerald Jambor,
(RE/MAX Immobilien 4You, Memmingen)

Anette Preuss,
(RE/MAX Immobilienpartner, Bad Td6lz)

Manuel Kerner,
(RE/MAX Finest Homes, Miinchen)

Damian Niewiem,
(RE/MAX Immoservice, Abensberg)

Herbert Brauner,
(RE/MAX Real Estate Consulting, Aschaffenburg)

Annegret Wiesend,
(RE/MAX Commercial Center, Minchen)

Oliver Adami,
(RE/MAX First Immobilien, Minchen)

Robert Becher,
(RE/MAX Commercial Center, Minchen)

Rudolf Arnold
(RE/MAX Real Estate, Regensburg)

Sebastian Hofmann,
(RE/MAX BEST OF/FER, Seeshaupt)

Andreas Moller,
(RE/MAX Lebenstraum in Munchen)

Heike Meyer,
(RE/MAX Immobilien4You, Memmingen

Michael Scherer,
(RE/MAX Am Starnberger See, Starnberg)

Die Seminarreihe 2000 startet bereits am Dienstag,

den 14. September2010

Wir frelemunssaaffzadtiieiotiezienaiad®nmeldungen.




Veranstaltunge

»EIN erfolgreicher B/O makelt nicht* - eine

Ein erfolgreicher BO makelt nicht.
Eine Erfolgstory aus der ,Provinz“.

Auf dem LLessedtenssiipp Mesetingy in Salzburg hatten auch dieses
Mal wieder viele erfolgreiche Kollegen die Moglietikiiber ihre

Einzelaktionen zu berichten bzw. lGber die gesamtat\iicklung

ihrer einzelnen BlUros Auskunft zu geben.

Das Buro Regensburg war in diesem Jahr durch Dr. Wer
Gross und Michael Mullner vertreten. Die Kollegearen daran
interessiert, wie es gelungen ist, aus einem umsathwachen
Blro mit ca. 220.000,- € im Jahr 2003 bis zum Marfkihrer im
Jahr 2009 mit einemG&saaminmait2voonl140000000€
durchzustarten.

Voraussetzung fur die Entwicklung war die Anmietung
entsprechender Raumlichkeiten (anfanglich 250 mdeit tber
500 m?) sowie die Beendigung aller Makleraktivit@tdurch den
B/O. Weitere entscheidende Richtungsschritte wardie
Einbeziehung des gesamten Teams in die skizziertdviicklung.
Dazu gehorte auch, dass grundsatzlich nur 80/20 Mak nach
einer kurzen Anlaufzeit von ca. 7 Monaten, innebhadés Bilros
akzeptiert werden. Halbtagsmaklern wurde eine klafesage
erteilt. Makler die nicht von 60/40 auf 80/20 weckt wollten
sind aus dem Buro wieder ausgeschieden.



Weitere Zielrichtung war, dass kein Makler seingginliche
geschaftliche Planung unter 100.000,- € Umsatz auitellen
hatte. In Absprache mit der Geschéftsleitung wurdeauach diese
Ziele regelmé&Rig tberprift, Hilfestellung erteild alurch inner-
betriebliche Schulungsmalinahmen gefordert.

Aufbauend auf diese zwei klaren Vereinbarungen ggl@s im
Laufe der letzten Jahre immer besser, leistungs&@aiMakler, die
Uber langere Jahre hinweg konstant hohe Umsatzeielan, im
gesamten Blro zu halten und diese weiter zu entwatk

Im Jahr 2009 wurde nach vielen Einzelaktionen inAMeng und
Marketing erstmalig ein komplettdavieatingrgnd Werbeplan
aufgestellt. Dieser beinhaltet u. a. fir das Jal1® in der
regionalen Presse 30 ganzseitige Zeitungsannonc&aruber
hinaus wurde die seit Jahren erscheinende ImmoNewlsgeimal
jahrlich, mittlerweile auf 20 Seiten angewachsemiziert. Mit
einer Gesamtauflage von 135.000 je Ausgabe ist dieme
exzellente Werbung, sowohl fur bestehende Objektis auch als
Akquisetool fur neue Objekte und neue Makler amadt#n Markt
nicht mehr wegzudenken. Zuséatzlich werden ebenfails
Neukundenakquise zwei Mal im Jahr im umsatzstarkste
Einkaufszentrum der Region eine einwtchige Praséiotavon
RE/MAX Regensburg veranstaltet. Diese Messen bringe
regelmafdig neue Kunden und Maklerinteressenten Bigo.
Weitere Marketingmal3nahmen, wie starker Auftritten Gelben
Seiten (Platz 1) etc. runden das gesamte Bild abn Budget
von {ber Euro 150.000 wurde verabschiedet und umgetzt.
Das gesamte Engagement wird zu 90 % durch die Makle
finanziert.

Dariiber hinaus werden von den einzelnen Maklernbsg
verstandlich Sponsorings bei Sportveranstaltungen,
Unternehmerrunde, Karrieremessen an Hochschulerg.et
veranstaltet.

Um eine nachhaltige Wirkung am Markt zu erzielenyae in den
letzten Jahren deAR&eSakds S8riiceaveiter ausgebaut. Ein neu
gestalteter Hausordner, der jedem Kunden, egal okuder oder
Mieter, beim Abschluss Uberreicht wird, ist mitileile bei allen
Maklern obligatorisch. Weiterhin werden After Sallal3hahmen
durch den Versand von Pralinen, jahrlichen Anschesi etc. von
den einzelnen Maklern individuell gestaltet, abep&eils zentral
Uber das Buro RE/MAX Regensburg abgewickelt.



Grol3artiges Tool:
Der Hausordner von
RE/MAX in Regensburg.

Eine Entwicklung in der Gestalt ist nur dann mollievenn klare
Vorgaben fir alle Makler verstandlich und praziserfuliert
werden und auch von den neuen Maklern akzeptiertngen
mussen. Deshalb werden neue Makler mit der Zieltiahg des
Buros bereits in den ersten Gesprachen vertraut gacint.

Fur das Buro selbst, das die Werbe- und Marketingsiegie
umsetzt und auch vorfinanziert, ist es wichtig, daslle Makler
nach Abschluss ihrer Vertrage mit dem Kunden unvgglzch das
ihnen zustehende Honorar erhalten. Das bedeutet sdaseit
einigen Jahren nahezu alle Rechnungen tber einealek
Factoring Bank verkauft werden. Damit ist den Maklelie
Madglichkeit gegeben, alle offenen Verpflichtungamch
gegenuber dem B/O, termingerecht zu erfullen und e durch
gezielte Werbe- und Marketingmal3hahmen ihr eigenes
Geschafts zu starken, auszubauen und nachhaltig Eimmen zu
generieren.

Fur das weitere Jahr hat sich das Buro Regensbufiple
gesetzt. Bis 2015 soll die Maklerzahl auf 35 steigend ein
Gesamtumsatz von 2.500.000,- €. erreicht werden.

Vielen Dank an Dr. Werner Gross fur diesen inte@s®n
Einblick in die Arbeit eines erfolgreichen Burosiuden Vortrag
auf dem Leadership Meeting in Salzburg.



Marketing

Anzeigenreihe in der ,Welt am Sonntag“

Nach der Marketingoffensive in der Siddeutschen @eig,
nimmt RE/MAX Bayern nun die ,Welt am Sonntag” insi&f.
Wir haben eine grof3artige Offensive gestartet — ROAerden es
6 Anzeigen in der bayerischen Ausgabe der ,Welt &anntag”
und 2011 dann bereits 24 Anzeigen!

Ein riesiges Projekt, das allen Blros bayernweit positives
Image verschafft.

Die ersten 6 Anzeigen erscheinen im Immobilienteid laufen
langs an der Seitenkante entlang. Das Bild, das $ieen sehen
wird also um 90 Grad nach links gedreht — damit mauauch die
gesamte Zeitung zum Lesen der Anzeige drehen.

Dazu passend der Text ,Querdenker gesucht”.

In allen Anzeigen im Jahr 2011 platziert sich REXBayern auf
der ersten Seite der Regionalausgabe Bayern der Yh
Sonntag.

Vielleicht sehen Sie die Anzeige ja demnachst auoHhrer ,Welt
am Sonntag”“ — die Erste ist bereits erschienen.

Postkarten-Rekrutierung

Zur Unterstitzung der Franchiseberater und als Meddandout
entwickelte die Systemzentrale eine Postkarte inPéarmat. Es
bleibt dem Interessenten selbst Giberlassen, ob ersatzliche
Informationen anfordern mochte oder einen persohéa Termin
mit dem Franchiseberater vereinbaren méchte.

Zum ersten Mal kamen die Karten auf der Existenzgflér-
Messe in Nurnberg am 02./03.Juli zum Einsatz.



Marketing

Auch hier wird dasThieeras, S8hheilisshisachhCheE&fhoch
einmal aufgenommen um den Wiedererkennungswert zu
erh6éhen. Besonders positiv wird von den Interessent
aufgenommen, dass wir im Marketing hauptsachlichf gechte
RE/MAXler* setzen. Diese personliche Note spricht a

Wir freuen uns auch tber Ihr Feedback aonja.ketti@remax.de




Internet und Techn

Uberarbeitet: Homepage online

Nach monatelanger Entwicklung und verschiedenen fEssen
ging am Dienstag, den 22.Juni die Uberarbeitete Hepage von
RE/MAX Bayern online.

Was genau hat sich verandert?

Den Besuchern der Seite steht jetzt im Immobiliendieh eine
Umkreissuche zur Verfiigung. Auch bei dstaldekserstesnat
sich einiges getan. Neben der Suche Uber die Kartegsteht die
Madglichkeit direkt nach einem Biro oder aber nackrdNamen
des Maklers zu suchen.

Auch befindet sich auf der Startseite e@bjEktatitzamnt. Hier
werden automatisch die aktuellsten Objekte aus ddRE/MAX
Bayern Netzwerk angezeigt. Rein optisch verfugt Hiemepage
nun auch Uber eine sogenanntgfliegende Navigation“. Das
heil3t bereits beim ,uberfliegen“ der einzelnen Mpuiikte mit
der Maus, wird angezeigt, welche Unterpunkte untbgm
Menupunkt liegen.

Zukunftig sollen diese Funktionen ebenfalls auf Hiemepages
der einzelnen Biros eingebaut werden.

Die fliegende /
Navigation mac

die Seite jetzt

noch

Ubersichtlicher. Es wird stets an der Verbesserung der Seite geateéiAls
nachstes Thema steht die Suchmaschinenoptimierung i
Vordergrund. Nahere Informationen haben Sie bereits
Rundmail erreicht.

Wir freuen uns tber Ihr Feedback an

alina.jendryschick@remax.de




Neues aus den Blro

Andrea Mayer bei der
feierlichen Ubergabe der
Urkunde.

Besondere Auszeichnung fir Andrea Mayer

Andrea Mayer aus der Systemzentrale in Regensbungree eine
auBergewohnliche Auszeichnung verliehen.

Dr. Markus Séder, Bayrischer Staatsminister fur Uelivstellte ihr
eine Dankesurkunde fur lhre vorbildlichen Leistung® Umwelt-
und Naturschutz aus. Fur diese Auszeichnung werdBirger
aus den jeweiligen Landkreisen vorgeschlagen.

Im Auftrag des Staatsministeriums wurde im Rahmemeg
Feierstunde die Urkunde durch den Straubinger Laaidund
Josef Zellmeier, ein Mitglied des Landtages in Arsgaheit des
Burgermeisters und des Leiters der Naturschutzbetér
Uberreicht.



Andrea Mayer Franchise
Development

Nachhaltigkeit, Verantwortungsbewusstsein und
Ressourcenschonung sind fur die Betriebswirtin @irchtiges
Leitmotiv.

Bereits im Jahr 2009 integrierte Sie neben anderrojekten, in
ihren Arbeitsalltag ein Eco-Management Konzept meknung an
die Kriterien von B.A.U.M e.V. (Bundesdeutsche Attiskreis fur
Umweltbewusstes Management e.V.).

Erfolgreich gelingt es Andrea Mayer Okologie undsBiess in
Einklang zu bringen.

Wir gratulieren zur Auszeichnung und freuen uns tideesen
abwechslungsreichen Beitrag!




Neues aus den Blro

Maklerin mit Feingefunhl

Im Juni wurde Romy Marquardt von RE/MAX Select in
Holzkirchen ein ausfihrlicher Artikel in der Regien Zeitung
gewidmet, der sie als Maklerin mit guter Menschemkenis lobt.

Romy Marquardt,
Maklerin von RE/MAX
Select in Holzkirchen

Im Vordergrund stehen flir Romy Marquardt e dimréhisse
ihrer Kunden. Ob als Reiseverkehrskauffrau, Mitaidxen in einer
Bank oder als Marketingmanagerin in einer Braueverwirklichte
sie stets die TrAume ihrer Kunden. Seit Januargs nun fur das
RE/MAX Biro in Holzkirchen als selbststéandige Lizmaklerin
tatig. Auch hierbei stehen fur sie die Bedurfnisged Winsche
der Interessenten an erster Stelle.

Als sie selbst auf der Suche nach ihrem eigenen tinahaus war,
sammelte sie erste Erfahrungen in der Immobiliemutze. Den
Feinschliff bekam sie schliel3lich durch die funtkeRE/MAX
Ausbildung im TrainingsCenter Regensburg. Zu ihfarfgaben
gehoren nun die Bewertung der Immobilien und eingtionale
Objektprasentation aus Sicht des Kaufers oder Miete

Romy Marquardt kennt ihre Analysefahigkeiten. Sefvauch,
dass es ihr nicht schwer fallt, die BedurfnisseehiKunden
herauszufinden. Immer wieder kann sie sich auf efreaie
Lebenssituation ihrer Kunden einstellen. Das isthtiimmer
einfach, da mit jeder personlichen Veranderung hgwuch vollig
neue Bedirfnisse hervorgerufen werden kdnnen. Hmtaen
Interessenten sieht sie nicht nur einen Menschersginer ganz
personlichen Lage.



Neues aus den Blro

Romy Marquardts Tipps —
Vielen RE/MAXIlern bekannt, jedoch nicht immer
vollstdndig umgesetzt:

Finden Sie heraus, wer sich Bieten Sie ihren Interessenten ein

fur die Immobilie interessiert. ansprechendes Exposé an.

Ermittelt Sie einen Reparaturen vor der Besichtigung

marktgerechten Preis! oder arrangieren Sie einen
Handwerker.

Prasentieren Sie die Immobilie

sauber und ordentlich. Informieren Sie die Nachbarn tber
den Verkauf/ die Vermietung des

Besorgen Sie einen Hauses.

Energieausweis.
Lassen Sie sich vor Abschluss des
Kaufvertrages eine
Finanzierungsbestatigung der Bank
geben.

MaklerinRioomyy

Marquardtbei einem
Kundengesprach



Neues aus den Blro

FuRRballfieber bei RE/MAX in Aschaffenburg

Bereits im Monatsbericht Mai berichteten wir UbeasilRE/MAX
Buro in Aschaffenburg. Dessen Makler verholfen dem
FuRballspieler Marco Russ von Eintracht Frankferhen Traum
vom eigenen Heim zu verwirklichen.

Auf der Blroeigenen Internetseite veroffentlicheessdeam einen
Artikel aus der Zeitung Main Echo. Er spiegelt digfriedenheit
des Ful3ballers mit RE/MAX Real Estate Consultingder.

Bei der Suche nach seinem Traumhaus stie3 Marco Rasf die
Videoprasentation einer Immobilie. Diese hat ihml weine Frau
derart begeistert, dass er bereits eine Stunde spéakinen
Besichtigungstermin ausmachte. Schnell stand fursd@nge
Paar fest, dass das Lofthaus in der Nahe von Ascteadburg ihr
neues zu Hause werden sollte.

Die Broker/Owner Michael Ritzert und Markus Langaoh
organisierten schnell die Verhandlungen mit den Ran sowie
die Termine beim Steuerberater und beim Notar. ,ladnnte
mich zuricklehnen und die Dienstleitung von RE/M@ehiel3en*
schwarmt der Ful3ballspieler.

Der Einsatz des Aschaffenburger RE/MAX Teams hahsi
gelohnt. Einem jungen Paar und seinen vier Hundemhkten sie
ein gemdtliches neues Zuhause vermitteln.

Herzlichen Glickwunsch zu dieser Referenz von uresebeite.
Wir winschen weiterhin solch zufriedene Kunden.

B/O Michael Ritzert,
FuRRballspieleMdiroco
Russ und B/OMarkus
Langenbach (v.l.n.r.)



Neues aus den BUlros

Radiowerbung fir RE/MAX in Landshut

RE/MAX 3-Helme-Immobilien ist Mitglied in einem
Partnerprogramm des Radio Trausnitz. In diesem Rahrnwvurde
der Broker/Owner des Landshuter RE/MAX Biros Guidbnter
Zu einer Prasentation eingeladen. Das dort vorgdiste
Angebotspaket klang so verlockend, dass es schliel zur
Produktion eines Werbespotts fur das Trausnitzerditakam.

Dieses Projekt hort sich sehr aufwandig an. Kaumglauben,
dass die Produktion nur eine Woche gedauert hat uimdder
Mitgliedschaft im Partnerprogramm inbegriffen ist.

Der Spot begleitet seit Mai alle Radio Trausnitardiir die
nachsten zwolf Monate. Alle anderen kdnnen ihn auf
www.remax-3-helme-immobilien.di voller Lange anhoren.

Guido Winter aus Guido Winter rechnet mit einer baldigen Wirkung d&gots in
dem Biro RE/MAX 3- der Offentlichkeit. Erfanrungsgemaf tritt diese hagnigen
Helme-Immobiliel Monaten Laufzeit ein. Bei einer Ausstrahlung deso8ptber 30

Mal im Monat durften die Reaktionen wohl nicht mddung auf
sich warten lassen.

Wir wiinschen erfolgreiche Geschéafte und danken tias
Engagement!

RE/MAX in Regensburg als Sponsor des 26.
Kallmiinzer Triathlon

Am 12.Juni 2010 fand der Kallmtinzer Triathlon zu 2al statt
und ist damit der alteste Triathlon der Oberpfalz.

Das Motto dieser Veranstaltung lautete: ,Eine Vestaitung von
Aktiven fur Aktive“. Fur das Wohl der Athleten waidtirch ein
»-Rund-um-sorglos-Paket* gesorgt: Ein toporganisgsiRennen
mit einer bewahrten Streckenfiihrung vor einer mesenen
Kulisse, abwechslungsreiche Verpflegung wahrend umach
dem Wettkampf sowie Massagen im Zielbereich.



Neues aus den Blros

Das Team von RE/MAX in Regensburg liel3 es sich hich
nehmen, bei diesem Event als Sponsor aufzutretemallen
Startertiiten der 350 Teilnehmer wurddREREAAXAX el er
beigefligt. Auch zierte das RE/MAX Logo die Homepades
ATSV Kallminz und die offizielle Ausschreibung demthlons.
Das RE/MAX Team prasentierte sich dazu noch mitegin
grof3flachigerBaaddameebnnggm Start und Zieleinlauf.

Als einer der Hauptsponsoren stifteten die Regensger einen
Pokal fur den Sieger in der Kategorie ,Kurzdistanz
Staffelwertung®. Die Regensburger Makler Birgith€iecseer und
Dr. Kai Schulz hatten die Ehre, diesen Pokal an detaffel Sieger
Arnold / Kraus / Summer vom Laface Team Weiden zu
Uberreichen.



Neues aus den Blro

RE/MAX in Kaufbeuren- stets aktiv

Die Allgauer RE/MAX Buros sind inzwischen ein esgeltes
Team geworden und planen gemeinsam abwechslungsiesc
Aktionen.

In diesem Fall haben sich die Allgduer Blros fiireei
gemeinsame Radiowerbung zusammengeschlossen.

Daruber hinaus gibt es einige Marketingaktionen alesn Biro in
Kaufbeuren:

Verteilung von 30.000 News
Anbringung von 5 Plakaten im Allgéau

Allgauer Open House Day am
20.06.2010

insgesamt 7 Open House Days werden
stattfinden (geplant waren 12, jedoch
wurden 5 Objekte bereits vorab
verkauft)

Radiowerbung gemeinsam mit allen
Allgauer Buros auf dem Sender RSA

Martin Sutter vom RE/MAX Immobilien Team in Kauflealhat
bereits erwahnt, dass in Zukunft noch weitere Akism folgen
werden.



Neues aus den Blro

RE/MAX Immobilien Team auf _Hochtouremn*

Broker/Owner Martin Sutter und seine Freundin SusarSkacha
umwanderten in Nepal das Annapurna-Massiv und besiien
den héchsten See sowie den héchsten Handelspass dérelt.
Bei diesem Trip ereichten sie eine Hohe von 5400 tde

Dabei durfte nattrlich auch RE/MAX nicht fehlenf &ue T-Shirts
lieRen sie den bekannten RE/MAX Ballon aufdrucken.

Martin Sutter staunte Uber die Lebensumstande den&ohner:
»ES gibt dort keine Autos, die Menschen leben imagn
Verhaltnissen und nicht so fortgeschritten wie demropaer. Aber
ich bewundere die Lebensfreude und Zufriedenheitedlie
Einwohner Nepals trotz allem aufbringen.”

Wir winschen dem RE/MAX Team in Kaufbeuern, dassvesiter
bergauf steigt!



Neues aus den Blros

RE/MAX Straubing —“Pimp my Bike”

Das RE/MAX Buro in Straubing hat sich etwas Besonele
einfallen lassen. Um nicht immer mit dem Auto digrken
Strecken durch die Innenstadt Straubings zurtick éegzu
missen, kam dem Team die Idee ejjFifrenéahrrad“zu
nutzen. Damit das gute Stlick den Passanten ins Aufgit,
wurde es noch mit dem RE/MAX Logo gebrandet. Die REAX
Fahne ist der absolute Blickfang.

Der Drahtesel ist zwar klein und handlich, fallhd&traubinger
Fuligangern jedoch sofort auf.

Diese praktische Losung fur Kurzstrecken finden won der
Systemzentrale sehr gelungen und vor allem sehr hialtig!
Halten Sie sich weiterhin fit und sorgen Sie auéskm Weg fir
Aufsehen!

Mit dem gebrandeten ,Firmen-Fahrrad” fahren die RBX Makler durch
die Stral3en Straubings.



Neues aus den Blro

BlumengriiRe aus Traunstein

Franz Ober, Broker/Owner von RE/MAX Immobilienserin
Traunstein, plant immer wieder neue Aktionen. EgisgMit
regelmanigen Aktionen Uber das Jahr verteilt moctiges Blro
von RE/MAX Immobilien Service in Traunstein symjysathn und
unaufdringlich auf die Menschen zugehen.”

Aus diesem Grund verteilte das RE/MAX Team zMutiériag
750 Rosen zusammen mit einer Infokarte an alle Damand
begleitenden Herren. An diesem Tag konnten zweetessenten
an RE/MAX BUros weiter geleitet werden.



Neues aus den Blros

Zum Fruhlingsanfang wurden Karten an die Passanten
Traunsteins verteilt.

Auch schon zum Fruhlingsanfang verteilten die Mi&ter vom
RE/MAX Immobilienservice Traunstein einen nettamiin-Grul3
an die Passanten und Autofahrer. Diese tolle Idd¢&®B auf grol3e
Sympathie bei den Einwohnern. Dank der Aktion kaemsogar
konkrete Anfragen von Immobilieninteressenten beaidt
werden.

Die Systemzentrale freut sich Uber die Kreativitétl den Einsatz
und ist gespannt auf die Weiterfihrung der Aktionen

Broker/OwnerFranz Ober vom
RE/MAX Biro in Traunstein



Neuesaus den Blro:

Passau schaltet professionelle Anzeigenreihe

Armin Baisch, Broker/Owner von ,RE/MAX Immobiliartzem* in
Passau schaltet eine Strecke von 16 Imageanzeigdede
davon beinhaltet einen individuellen Text aus vérgtlenen
Themenbereichen wie Imagebildung, Akquise, Finanaig etc.

Armin Baisch ist begeistert von den guinstigen undch
hochprofessionellen Anzeigen (Gesamtkosten 700 €).

Darin enthalten sind:

die Kosten fur den Entwurf
Bester Artikeb£2010 die Anpassung des Layouts
die Erstellung des individuellen Textes

und ein Gebietsschutz.

Hinzu kommen nur noch die Kosten fiir die Fotoaufnadn. Der
Fotograf wird sogar von der Anzeigenagentur angelei

Die Rechte dieser Anzeigen liegen allein bei deeAtr. Darum
mochten wie Sie bitten, die Abbildungemichtizuzvewesitittopen.

Der Erfolg der Anzeigen liel3 nicht lange auf sicrten. Obwohl

erst Drei geschalten wurden konnte das Team bereitehrere
Auftrage damit an Land ziehen. Wir diirfen gespasain, welche



Neues aus den Blro

Erfolge das RE/MAX Immobilienzentrum dank der Ageeinoch
verzeichnen wird. Wir driicken die Daumen!

Ein weiteres Projekt von Armin Baisch ist die Enkliing eines
Image-Flyers.

Die Entwicklung dieser Flyer befindet sich noch in



Neues aus den Buro

Derzeit ist das Projekt in der Vorbereitungsphakgerfir ist eine
renommierte Werbeagentur beauftragt wurden, die biés
erfolgreiche Kampagnen, unter anderem fir Microserfstellt hat.
Gegenstand des Konzeptes war ein Entwurf von "erigetien
Visitenkarten"/Akquiseflyer/Zeitungsbeileger.

Die Idee lautetKidntdithantiem mit persdnlichem Bildmotiv, was
macht der Makler in der "Freizeit", Erklarung detdghatft,
Kontaktdaten.

Im Detail bedeutet das, auf der Vorderseite wirdrdéakler in
einerpersdnlichen Situation dargestellt, z.B. bei seinem bixy.
Das macht den Makler natirlich deutlich sympathigchbei den
Kunden,

Auf der Riickseite wird der Bezug zum Geschaft hesggllt. Hier
wird der Makler in seridser Aufmachung abgebildet.

Fur ein Biro alleine sind die Entwicklungskostechtigerade
gering, mit Hilfe von weiteren Blros ware es jeddelicht
umsetzbar. Sollte diese Idethtintetessesgeweckt haben, dann
melden sich bitte untearmin.baisch@remax.de

Letztendlich steht bei beiden Aktionen der Makldre Person, im
Vordergrund. Das macht es dem Kunden leichter, eme
persénlichen Bezug herzustellen. Der Makler dagedevestiert
sein Geld in sein wichtigstes "Werkzeug", ndmlidkbtsselbst.

Wir unterstitzen diese ldee und deshalb zeichnem diese ldee
mit dem goldenen RE/MAX Ballon aus!

Bester Artikeb2010



Internation:

Kroatisches RE/MAX Libertas im US-
Fernsehen

RE/MAX drehte eine Sendung fiur die amerikanischeaRgshow
»,House Hunters International”. Dabei wird ein jusge
amerikanisches Paar aus New York bei seiner Suclteech dem
Traumhaus begleitet. Sie entschlossen sich in da®atische
Dubrovnik zu ziehen, um sich dort eine Existenzzalfauen. Eine
RE/MAX Maklerin hilft ihnen vor Ort, das passendaud zu
finden.

Maklerin Adela Papac von RE/MAX Libertas in Michelle und Andy mit der Maklerin
Dubrovnik

Die Maklerin im Kundengesprach



Internation:

RE/MAX Bayern Makler im Europaranking




Internation:

RE/MAX Bayern Biros im Europaranking




Wetthewerb 201(

Wettbewerb 2010 — die besten Biiros

Hiermit veroffentlichen wir den Stand flr den Modanhi. Den
ersten Platz belegte, wie auch im Monat Mai, RE/MAX
Lebenstraum aus Minchen mé Gewrre Mild&rariohannes
Emslander von RE/MAX Commercial Center hat sich it
rekrutierten Maklern auf den zweiten Platz vorgestdt. Auf
Platz Drei stehen die Buros mit jewe8sr8kreitietibenNéaddem.

Der Zeitraum der erfassten Daten des 1. Wettbewesheelauft sich vom:
01.01.2010 bis 30.06.2010

Wichtig fur den Wettbewerb: Es zahlt nur das reéletto-
Wachstum. Ausgeschiedene Makler werden in Abzug gabht.



IHR RE/MA-BAYERN TEA

Thomas Réthig
Regionaldirektor

bayern@remax.de

Sonja Kettl
Marketing

sonja.kettl@remax.de

Harald Lei3ner
Regional Administrator

harald.leissner@remax.de

Alina .endryschick
IT

alina.jendryschick@remax.de

Dr. Werner Gross
Regionaldirektor

werner.gross@remax.de

Andrea Maye
Franchise Development
Compliance

andrea.mayer@remax.de

Regina Baumgartner
Franchise Development
TrainingsCente

regina.baumgartner@remax.de

Linda Wirth
Franchise Development
Retention

linda.wirth@remax.de

Liebe Kolleginnen und Kollegen,

Wir wiinschen Ihnen viel Erfolg im Monat Juli!
Fur die nachste Ausgabe freuen wir uns wieder tUbRkre zahlreichen
Einsendungen zu lhren Tipps, Tricks und Erfolgsgeistiten.

Bitte schicken Sie lhren Beitrag mit 1-2 Fotos an
monatsbericht@remax.de

Mit den besten Gruf3en
Ihr RE/MAX-Bayern Team



